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  Het bestand van dit eBoek is door Schrijverspunt.nl verzorgd.


  


  Illegaal kopiëren is strafbaar:


  


  


  Artikel 310 Wetboek van Strafrecht:

  Hij die enig goed dat geheel of ten dele aan een ander toebehoort wegneemt, met het oogmerk om het zich wederrechtelijk toe te eigenen, wordt, als schuldig aan diefstal, gestraft met gevangenisstraf van ten hoogste vier jaren of geIdboete van de vierde categorie.


  


  Auteursrecht is een recht. Steel het niet.


  


  


  Wij wensen u veel leesplezier met:


  


  Het ontstaan van een droom
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  Marianne van Mourik


  


  © Marianne van Mourik
© Uitgever Erya, Alkmaar

  Opmaak binnenwerk: Uitgever Erya

  Omslagontwerp: Erya Media

  Dit E-book is gemaakt door: Carola Ruijsch van Dugteren

  

  ISBN 978-94-91501-07-4

  

  Niets uit deze uitgave mag worden openbaar gemaakt en/of verveelvoudigd door middel van druk, fotokopie, microfilm of op welke andere wijze dan ook zonder voorafgaande schriftelijke toestemming van de uitgever.



  


  

  

  Mijn dank gaat volledig uit naar mijn lieve, geduldige, optimistische man Nils. Zonder hem was er geen Somnium Taaladvies en dus ook geen boek. Bedankt dus. Voor alles.


  


  Augustus 2010


  Het kriebelt. Het kriebelt in mijn hoofd en in mijn buik. Eigenlijk wil ik niet meer terug naar mijn baan.


  Eigenlijk wil ik iets anders, een nieuwe uitdaging. Ik wil ook meer rust, in ons gezin en in mezelf. 

  
 Ik zit nu een paar maanden thuis, zwanger en moe. Van zwanger zijn word ik moe, zo moe dat werken niet meer gaat. Gelukkig is het nu zomervakantie, dus ik hoef me nu echt even niet bezig te houden met mijn werk. Ik ben docent Nederlands en tot voor kort was ik dat met passie en overtuiging. Maar nu knaagt het. Een stemmetje in mijn hoofd roept dat het tijd wordt voor iets anders. Ik probeer het stemmetje te negeren. Dit is een hele onpraktische gedachte. Ik kan niets anders, ik ben opgeleid als docent. 

  
 De kriebel wordt sterker, het stemmetje wordt een stem. Ik kan dit niet meer negeren. Voorzichtig vertel ik aan mijn man: ’ik denk wel eens aan ontslag nemen en ik word zo blij van dat idee.’ Manlief reageert enthousiast. Ik voel me bevrijd en kilo’s lichter.

  

  De weken kabbelen voorbij. Onze tweede zoon is inmiddels geboren en we verkeren in het vacuüm waarin ouders van pasgeborenen zich nu eenmaal tijdelijk bevinden. De wereld gaat verder, maar onze wereld bestaat alleen uit de ruimte tussen de vier muren van ons huis. Werken of niet werken, het is even niet meer belangrijk.


  


  September


  Langzaam komt het terug, de wereld, het werk, het alledaagse leven. We hebben ondertussen wallen tot op onze knieën, de nachtvoedingen zijn allang niet meer een romantisch, intiem moment.


  Ondertussen tobben we over mijn werk. Wat te doen? Ontslag nemen? En dan? Kan het financieel? Uiteindelijk hakken we de knoop door. Niet langer meer in cirkels denken, iedere keer dezelfde gedachten, dezelfde vragen en onzekerheden. Ik zal ontslag nemen. Dat is stap één. Stap twee is een vervolg bedenken.

  
 Vreemd genoeg ben ik er volledig van overtuigd dat er wel iets op mijn pad komt. Tot en met december ben ik nog met zwangerschapsverlof, dus ik moet in januari ander werk hebben. Ik moet alleen nog bedenken wat en hoe. Iets voor mezelf beginnen? Misschien moet ik huiswerkbegeleiding gaan geven. Dat kan vanuit huis. Ik wil iets creatiefs. Ik wil vrijheid om mijn eigen werktijden te bepalen. Ik wil…ik weet het niet. Het zal mettertijd wel komen. 

Een stilte valt. Even ben ik bang dat mijn leidinggevende gaat flauwvallen. Ik heb haar net verteld dat ik ontslag neem per 1 januari 2011, dat ik niet meer terug kom na mijn zwangerschapsverlof. Ze is verbijsterd, ze had het niet zien aankomen. Nee, ik eigenlijk ook niet. Maar ik moet opschieten, gezien de drie maanden opzegtermijn die ik heb. Voor 1 oktober moet het geregeld zijn. 

  
 Het voelt als een opluchting nu de eerste stap gezet is. Of eigenlijk is het de tweede. Stap één was de knoop voor onszelf doorhakken. Stap twee was het aan mijn leidinggevende vertellen. De officiële ontslagbrief die nog de deur uit moet, is voor mij nu niet meer dan een formaliteit.

  

  Ik geniet van de dagen thuis. Wat een luxe. Ik kan onze oudste zoon iedere dag zelf naar school brengen en ook ’s middags sta ik weer als een trouwe hond te wachten op het plein. Geen stress van het heen en weer pendelen tussen werk, school en gastouder. Ik sta er zelf van versteld hoe relaxed ik ben en hoe goed het ‘thuiszitten’ me bevalt.


  

  


  


  Oktober


  Af en toe solliciteer ik op functies die me wel wat lijken. Als trainer voor klantenservicemedewerkers, als medewerker externe PR en communicatie, als beleidsmedewerker onderwijsvernieuwing. Ik heb nog steeds geen idee wat ik wil, maar ik ga er nog steeds vanuit dat ik vanzelf mijn passie vind. Wie weet word ik ergens aangenomen en is dat het begin van een nieuwe carrière.

  

  Overal word ik afgewezen. U heeft geen callcenter ervaring, er zijn beter gekwalificeerde kandidaten, gezien het overweldigende aantal reacties hebben we gekozen voor iemand die…Ja, ja, ik ben docent en verder kan ik niets. Dit is niet goed voor mijn zelfvertrouwen. Mijn rotsvaste geloof dat het allemaal vanzelf goed komt, begint haarscheurtjes te vertonen. Ik ben verdorie HBO-opgeleid, nog geen 35 jaar, waarom wil niemand mij hebben? Heb ik wel de goede keuze gemaakt? Had ik hier niet langer over na moeten denken? Had ik niet eerst al mijn ouderschapsverlof moeten opnemen?


  Tegelijkertijd bevalt het me thuis nog steeds prima. Ik realiseer me steeds meer dat ik de afgelopen vijf jaar als een hamster in een tredmolen door het leven rende.

  
 Manlief begint zich een beetje zorgen te maken om mijn comfortabele toestand thuis. Mijn baan opzeggen, prima. Een paar maanden rust nemen om te bedenken wat ik wil, ook goed. Rust in het gezin, prachtig! Maar het is wel de bedoeling dat ik weer íets ga doen. Een vrouw achter de geraniums, dat idee kan hij niet aan. Nu wíl ik ook wel weer iets gaan doen, maar de verwachte brainwave blijft uit. Het eureka-moment waarop mijn ware passie zich openbaart, laat voorlopig op zich wachten. De scheurtjes in mijn alles-komt-vanzelf-goed-geloof worden steeds een beetje groter.


  Gelukkig maakt manlief zich daar nou helemaal geen zorgen om. Hij blijft er optimistisch van overtuigd dat ik weer passend werk zal vinden.

  

  Ondertussen begin ik met hardlopen. Ik heb al jaren niet meer serieus gesport, maar de overtollige zwangerschapskilo’s moeten eraf. Na mijn eerste zwangerschap duurde dit jaren, wegens absoluut gebrek aan sportieve inzet. Net toen ik weer een beetje acceptabel in model getrokken was, diende zoon twee zich aan. Maar ik weet het zeker, komende zomer flaneer ik strak en slank, in mijn nieuwe bikini aan het strand. Of bij een zwembad. Van mijn part in de achtertuin.


  


  November


  Nog steeds geen nieuw werk en ook geen nieuwe passie. Dit is niet zoals ik het mij had voorgesteld.


  Ik wilde rust, niet verpieteren. Bovendien zou zich, na een paar maanden van die felbegeerde rust, als vanzelf een nieuwe carrière aandienen. Er zou een moment komen dat het me ineens allemaal duidelijk werd. Een eye-opener, een natuurlijk-dat-ik-dit-niet-eerder-bedacht-heb moment.


  Vooralsnog niets van dit al. Ondertussen moeten we nu wel keuzes gaan maken. Voor de kinderopvang bijvoorbeeld. Zoon twee zou naar een gastouder, maar ja, als ik geen werk heb…


  En dan gaan mijn gedachten weer in kringetjes rond. Het lijkt wel een draaimolen in mijn hoofd. Als ik nu zijn plaatsje opzeg en er komt toch een baan uit de lucht vallen, dan moet ik die laten schieten omdat ik geen opvang heb. Als ik geen baan heb en ik heb het plaatsje niet opgezegd, dan moet ik kinderopvang betalen, terwijl ik gewoon thuis ben. Dat kan niet, want na januari valt mijn salaris weg. Oh God, nog even en we moeten echt van één salaris gaan leven. Hebben we het wel goed doorgerekend? 

  
 Ik bel de gastouder en leg de situatie uit. Gelukkig kunnen we uitstel krijgen tot 1 december. Dan moeten we echter definitief laten weten of zoon twee wel of niet komt. Ze kan tenslotte niet eeuwig zijn plaatsje bezet houden. Nee, dat begrijp ik. 

  
 Manlief oppert dat het misschien een goed idee is om tijdelijk invalwerk als docent te gaan doen. Ik staar hem met een lege blik aan. Dat klinkt alsof ik terug bij af ben. Verder terug dan af zelfs. Maar manlief is enthousiast over zijn eigen idee. ‘Dan ga je gewoon een paar dagen in de week vervangingswerk doen. Dat kost je weinig energie, maar dan heb je wel een basissalaris en dan kun je daarnaast een opleiding gaan doen, of verder solliciteren.’ O ja, een opleiding, daar was ik ook nog mee bezig. Nog zo’n oeverloos project. Een tweede studie is namelijk zo schreeuwend duur geworden, dat ik niet weet hoe dat betaald zou moeten worden. Tenzij ik natuurlijk dat vervangingswerk ga doen…

  
 In de dagen na ons gesprek doe ik dapper mijn best om mezelf ervan te overtuigen dat het een goed idee is, vervangingswerk. Eigenlijk heel relaxt, toch? Geen vergaderingen, geen andere taken, alleen lesgeven. Dat kan ik, daar ben ik zelfs goed in. Maximaal drie dagen in de week, dan houd ik nog tijd over voor een studie (welke, in hemelsnaam?) of om verder te solliciteren. Een basisinkomen, ook een veilig idee. En daar is het stemmetje weer. Nee, niet weer lesgeven. Jawel, het is een goed idee.

  
 Ik schrijf me in bij een uitzendbureau, als vervangingsdocent. Daarnaast stort ik me in het woud van studies. Ik zou de MER kunnen gaan doen. Of pedagogiek. Of een opleiding tot coach.


  December


  Op 1 december bel ik de gastouder. Ik heb nog niets anders, dus zoon twee komt niet. Ze vindt het jammer. Zoon één is ook bij haar geweest, ze had het leuk gevonden om zoon twee ook mee te mogen maken. Ja, dat had ik ook leuk gevonden. 

  
 Alle studies zijn inmiddels weer van de baan. De MER duurt me te lang. Ik kan het niet opbrengen om weer vier jaar te gaan studeren. Pedagogiek, leuk, maar het is niet dat er rijen vacatures voor pedagogen te vinden zijn. Zit ik straks alsnog op de bank, met mijn tweede studie. Coach? Laat ik eerst mijn eigen leven maar eens op de rit krijgen, dacht ik zo.

  
 Maar schrijven, dat vind ik wel leuk. Ik zou wel teksten willen schrijven. Misschien moet ik bij een reclamebureau binnen zien te komen. Enthousiast benader ik er een paar. Of ik eens een paar dagen mag meelopen. Ik zou graag willen weten of het werk inderdaad zo leuk is als ik denk. De reclamebureaus zijn minder enthousiast. Eén laat weten voorzien te zijn (hoezo, ik wil gewoon een paar dagen meelopen) en de rest neemt niet eens de moeite om te reageren. Maar het idee is in mijn hoofd genesteld. Teksten schrijven, ja, hoe langer ik erover nadenk, hoe beter ik het idee vind. Ik kan natuurlijk ook teksten gaan redigeren, tenslotte ben ik als docent niet anders gewend. 

  
 Naarmate de dagen verstrijken, krijg ik steeds meer energie van dit idee. Ik zie mezelf in gedachten al opdrachten verwerken. De ene dag een sollicitatiebrief redigeren, de andere dag een brochuretekst schrijven. Ik begin te beseffen dat dit wel eens hét idee kan zijn. De brainwave waar ik al maanden op wacht. Schrijven is creatief, ik kan het van huis uit doen, ik kan mijn eigen werktijden bepalen, dit is het!

  
 Ik ga als een razende aan het werk. Ik bel mijn broer om te vragen waar ik het beste een website kan laten hosten. Ik maak een afspraak bij de Kamer van Koophandel om de plannen door te spreken en honderd en één vragen te stellen over belastingen, verzekeringen en andere nuttige zaken. In de uurtjes dat zoon één en twee slapen, met vriendjes spelen of andere activiteiten ontplooien, werk ik aan mijn website. Ik ben vastbesloten om deze zelf te gaan maken, ook al heb ik dat nog nooit eerder gedaan en gaat mijn kennis van websites vooralsnog niet verder dan dat je hierop kort en bondig moet schrijven. Niemand zit namelijk op lappen tekst te wachten. Dit is een uitdaging op zichzelf voor mij, want ik ben nogal breedsprakig en ik heb de nauwelijks te onderdrukken neiging om dit ook te doen op papier (of in dit geval op een beeldscherm). Ondertussen laat ik manlief regelmatig meekijken en commentaar leveren. Ook mijn broer en schoonzusje kijken kritisch mee. Een webdesigner en een econoom, die kunnen samen ook een heleboel nuttig advies geven. Dat doen ze ook en ik verander het één en ander aan de teksten. Uiteindelijk bel ik een vriendin die direct marketeer bij een groot bedrijf is. Als er iemand kan beoordelen of ik goed bezig ben met mijn website, is zij het. We zitten anderhalf uur aan de telefoon, terwijl we ieder aspect van de website doornemen. Ik verander een heleboel, qua kleurstelling en qua tekst. 

  
 Tussen de bedrijven door heb ik een naam voor mijn bedrijf bedacht. Dat was niet zomaar gedaan.


  De Kamer van Koophandel geeft allerlei handige tips voor het uitzoeken van een bedrijfsnaam. Eén daarvan is dat potentiële klanten aan de naam van je bedrijf kunnen afleiden wat je aanbiedt. Met deze tip in gedachten, wilde ik het simpelweg Van Mourik Taaladvies noemen.


  Volgens manlief is dit niet creatief genoeg. Oké, Taalnet dan, geïnspireerd op het idee van een vangnet. Ik vind het wel mooi bedacht; mensen helpen met taal, hun vangnet zijn. Maar ik wil mijn bedrijfsnaam ook kunnen claimen als domeinnaam. Met de extensie .nl, of anders .com. Taalnet blijkt helaas een geregistreerde naam te zijn, dus die kan ik helemaal niet gebruiken. Scriptor, het Latijnse woord voor (de) schrijver, vind ik ook een passende naam. Ik controleer of de domeinnaam scriptor.nl nog vrij is. Nee, helaas, ik ben niet de enige die deze naam heeft bedacht. Er blijken legio bedrijven Scriptor te heten en vrijwel alle extensies zijn vergeven. Terwijl ik uit het raam staar en me afvraag of ik toch niet gewoon voor Van Mourik Taaladvies moet gaan, bedenk ik me dat dit mijn droom is. Na vier maanden heb ik dan toch mijn passie gevonden. En dan heb ik het. Somnium is het Latijnse woord voor droom. Mijn bedrijf gaat Somnium Taaladvies heten. Ik ben in mijn nopjes met dit idee.

  

  Eindelijk, na een paar weken hard werken, op 30 december, is de site klaar om online te gaan.


  Spannend! 

  
 Uiteindelijk blijkt het niet zo spannend te zijn. De website is alleen te vinden als je direct het juiste adres intypt. Via Google is het niet te vinden. Van een vriend begrijp ik dat ik me moet aanmelden bij Google. Goed, dat moet ik gaan regelen.


  


  Januari


  Op 1 januari is mijn bedrijf officieel van start gegaan. Dat houdt in dat ik voor de belastingdienst vanaf die datum geregistreerd sta als bedrijf. Bij gebrek aan opdrachten start ik in de eerste week met het ontwerpen van visitekaartjes. Een hele dag besteed ik eraan. Aan het eind van de dag heb ik een kaartje ontworpen waar ik tevreden mee ben. De juiste tekst, kleuren en afbeeldingen die passen bij de website. Prachtig, bestellen maar. Later in de week besluit ik een advertentie op Marktplaats te zetten. Een gratis advertentie lijkt me prima. Als ik mijn website wil noemen, stuit ik op het eerste probleem: dat mag niet bij een gratis advertentie. Daar komt bij dat ik ergens op pagina 386 terecht kom, waar niemand me ooit nog terug zal vinden. Ik verdiep me in de betaalde advertenties. Marktplaats biedt verschillende pakketten aan, met verschillende looptijden en extra services. Ik besluit voor de goedkoopste te gaan, 25 euro voor drie maanden. Als het veel oplevert, kan ik dat altijd nog eens verlengen, of een duurder pakket nemen. Opnieuw schrijf ik een advertentietekst, waarvan ik hoop dat ‘ie wervend en professioneel is. Ik vul de naam van mijn website in, zet mijn tarieven en werktijden erbij en klaar is het weer. Laat de opdrachten maar komen, ik ben er klaar voor. 

  
 Op 11 januari, de verjaardag van manlief, is het dan ineens zover. Mijn eerste opdracht, zomaar in de mail. Ik kan het haast niet geloven, als ik die ochtend gewoontegetrouw mijn inbox open. Iemand heeft mijn advertentie op Marktplaats gezien en besloten dat ik de juiste persoon ben voor de opdracht. Hoera, hoezee, ik kan mijn geluk niet op!

  
 Het blijkt een brochuretekst te zijn, die geredigeerd moet worden. Eventuele taalfouten moeten er worden uitgehaald en er moet structuur worden aangebracht. Een titel, tussenkopjes, alinea’s en hier en daar moeten er stukken tekst herschreven worden. Opdrachtgever en ik mailen wat heen en weer, totdat voor mij de opdracht volledig duidelijk is en voor opdrachtgever de prijs en levertijd.


  Dan ga ik aan de slag. Ik vind het spannend en ik ben stiekem een beetje bang dat ik het verpest. Vol overgave stort ik me op de tekst. Als het klaar is, heb ik de halve tekst herschreven en ben ik zelf erg tevreden met het eindresultaat. Ik mail het terug aan opdrachtgever. Ineens ben ik bang dat ik een boze mail terug krijg: hoe ik het in mijn hoofd haal om zoveel te veranderen! Om het uur check ik mijn mail. Eindelijk krijg ik bericht terug. Opdrachtgever is tevreden, ik kan de factuur sturen. Vervolgens besteed ik uren aan het maken van een factuur. Ik open Publisher en laat mijn creativiteit zijn werk doen. Het wordt een mooie factuur en ook hier komen de kleuren en afbeeldingen van de website weer terug. Ik ben er trots op. Maar bovenal ben ik apetrots op het feit dat ik mijn allereerste factuur van mijn eigen bedrijf ga versturen. 

  
 Ik neus wat rond op de site van het online tijdschrift de Banger Sisters. Het spreekt me aan en ik besluit om me aan te melden om artikelen voor ze te gaan schrijven. Artikelen schrijven lijkt me al jaren leuk, maar ik heb nooit stappen ondernomen om daadwerkelijk een voet tussen de deur te krijgen bij een tijdschrift of krant. Altijd werd ik tegengehouden door het idee dat ik geen journalistieke opleiding heb. Ik had natuurlijk een artikel (of een column, ook leuk) kunnen gaan schrijven en dan had ik het kunnen opsturen naar verschillende tijdschriften, maar daar heb ik nooit de puf voor gehad. Naast een baan van vier dagen en een huishouden met een kind, twee honden en een kat, kon ik het niet opbrengen om ’s avonds op de gok te gaan schrijven. Ik was vaak allang blij dat we ons kind naar bed hadden gebracht en om acht uur eindelijk met een kop koffie aan tafel zaten.


  Nog diezelfde avond krijg ik een reactie terug. Ik mag voor ze gaan schrijven. Wat leuk! Hoe is het mogelijk dat alles wat ik al zo lang wilde, nu allemaal mogelijk blijkt te zijn. 

  
 Een paar dagen later speelt zoon één met een vriendje uit zijn klas. Zijn moeder komt hem aan het einde van de middag ophalen. Ze vraagt me of ik ook werk. In het kort leg ik uit wat ik doe. Ineens blijkt dat zij een eigen bedrijf heeft, met een website die vernieuwd wordt. Dat wordt gedaan door een webdesignersbureau, maar de teksten moeten ook nog door iemand geschreven worden. Ik zie mogelijkheden en geef haar mijn visitekaartje. Twee dagen later krijg ik een mail: de domeinnamen van de oude en de nieuwe website en een korte beschrijving van wat er aan tekst op de nieuwe site moet komen. Wat het gaat kosten als ik dat voor ze ga schrijven. Ik verdiep me in de sites en maak een offerte. Weer een paar dagen later krijg ik groen licht. Hoera, mijn tweede opdracht! 

  
 We maken een afspraak om de opdracht door te spreken. Het is een bedrijf in led verlichting en laat ik daar nou totaal geen verstand van hebben…Ik stel vragen en krijg achtergrondinformatie. In de week die daarop volgt, ga ik aan de slag met de teksten. Tijdens het schrijven zoek ik op internet naar informatie over de werking van led verlichting en over hybride energie, hun andere productgroep. Kijk, zo leer je nog eens iets! 

  
 Ondertussen komt er een masterscriptie klinische psychologie binnen. Die moet geredigeerd worden.


  Tjonge, dat is taaie kost. Het is drie kwartier doorbijten, om me door twaalf pagina’s onderzoeksresultaten heen te worstelen. Maar goed, het is weer een opdracht. Een kleintje, dat me slechts 42 euro oplevert, maar vooruit. 

  
 Als ik ’s avonds met twee vriendinnen ga hardlopen, vertel ik ze hoe goed het gaat. Ik vertel ze ook over de verwarring en verbazing waarmee dit hele proces gepaard gaat. Ik begon met mijn nieuwe bedrijf in de stellige overtuiging dat dit het helemaal is. Nu het ook daadwerkelijk gaat lopen, overrompelt het me toch wel… het lijkt wel of er een knop in mijn hoofd is omgezet. Een jaar geleden rond deze tijd werkte ik nog als docent Nederlands. Ik wist toen al wel dat ik niet nog jaren in het onderwijs zou blijven, maar dat het zo hard zou gaan, had ik toen absoluut niet kunnen voorzien. Nu, een jaar later, heb ik mijn eigen taaladvies bureau, loop ik drie keer in de week hard en ben ik in het kader van netwerken actief op Twitter, Facebook en LinkedIn. En volgende maand wordt mijn eerste artikel gepubliceerd op Banger Sisters. Het komt uit op 14 februari, aangezien het een achtergrondartikel over Valentijnsdag is. 

  
 Een paar jaar geleden was er een tv-commercial van Zonnatura. Er werd daarin een overdreven zoet en idyllisch plaatje geschetst van dolgelukkige mensen. Iedereen keek blij, men zwaaide naar elkaar en iedereen was duidelijk dol op de andere aanwezigheden. Om het geheel compleet te maken, werd er gebruikt gemaakt van veel felle kleuren en werd het beeld vergezeld van een mierzoet muziekje.


  De laatste dagen moet ik hier steeds aan denken. Ik heb het gevoel dat mijn eigen leven is veranderd in een Zonnatura-reclame. Alles lacht me toe: opdrachten druppelen gestaag binnen, ik krijg de fantastische kans om artikelen te schrijven en om zo te ontdekken of ik dit echt leuk vind en of ik hier goed in ben. Ik ontwikkel allerlei nieuwe vaardigheden, van het maken van een website tot actief netwerken en ik geniet ervan. Dit is wat ik zo graag wilde: creativiteit, vrijheid en zelfstandigheid.


  


  Februari


  Februari begint rustig. In de eerste week maak ik de teksten voor de website af en ik verstuur de facturen voor de site en voor de masterscriptie. De rest van de week besteed ik aan het verfijnen van mijn artikel over Valentijn en ik schrijf op één avond een verhaal voor een kinderboek. Als alles meezit, wordt dit verhaal opgenomen in een boek dat geschreven wordt voor een goed doel.


  Doelgroep: kinderen van 7 tot 10 jaar. Mijn verhaal heet Tijmen en Olle. Het gaat over een jongetje, Tijmen, dat graag een hond wil. Zijn ouders zijn hier in eerste instantie niet voor, maar uiteindelijk krijgt hij toch zijn zo vurig gewenste hondje, dat hij Olle noemt. Het verhaal is een mix van fantasie en werkelijkheid. In grote lijnen is dit mijn eigen verhaal; hoe ik vroeger mijn hond kreeg. De naam Olle echter komt van de hond die ik als volwassene had en die we kort voor de geboorte van zoon twee hebben moeten laten inslapen. Ik heb plezier in het schrijven van dit verhaal en ik ben trots op het eindresultaat. Het is een mooi verhaal geworden en van het einde krijg ik zelf haast tranen in mijn ogen. Manlief vindt het ook een mooi verhaal, net als goede vriendin. 

  
 De tweede week heb ik niet zoveel te doen. Er komen geen nieuwe opdrachten binnen, ik krijg weinig mail en op mijn berichten op Facebook, LinkedIn en Twitter wordt niet meer zoveel gereageerd. Ik breng en haal zoon één van en naar school, stofzuig en dweil en zo rijgen de dagen van deze week zich aaneen. De week daarna begint al net zo. Ik merk dat ik moe word. Thuis zitten en het huishouden doen geeft me geen energie, dat kost alleen maar. Iedere dag vind ik het lastiger om fit door de dag heen te komen. Ik krijg nog wel een kleine opdracht tussendoor. Een student vraagt me of ik de eindconclusie van zijn bachelor scriptie kan schrijven. Ik twijfel. Ik wil wel graag weer iets doen, maar een complete eindconclusie voor de scriptie van iemand anders schrijven, klinkt niet oké. De docent in mij roept dat ik dit niet moet doen. Maar ik baal zo van het niets doen, dat ik de opdracht toch aanneem. Het wordt een drama. Ik reken te weinig uren en dus te weinig geld. Het moet eigenlijk in een uurtje gedaan zijn. Dat kan natuurlijk niet, met als gevolg dat de student niet tevreden is over het eindresultaat. Nee, eigenlijk snap ik dat ook wel, ik ben er ook maar matig tevreden over. Hij wil onderhandelen over de prijs. Zijn idee is dat hij de eindconclusie zelf nog aanpast en dat ik het geheel dan nog nakijk op taalfouten. Ik heb daar geen zin in, het was een opdracht van 50 euro. Daarover onderhandelen kost me meer tijd en energie dan ik er voor terug krijg. Ik wil deze opdracht gewoon niet meer. Ik leg hem dan ook uit dat ik deze opdracht nooit had moeten aannemen. Het voelt moreel niet goed en bovendien kan ik natuurlijk helemaal geen eindconclusie schrijven van een scriptie die ik niet zelf geschreven heb, over een onderwerp waar ik niet voor gestudeerd heb. Ik geef hem de opdracht terug met de mededeling dat ik hoop dat hij toch nog iets heeft aan het werk dat ik al voor hem gedaan heb. Bah, ik ben moe, ik heb een opdracht verprutst en daar baal ik van. Hoofdpijn krijg ik ervan.

  
 Als manlief ’s avonds mijn verhaal aanhoort, vindt hij dat het heel goed is wat er gebeurd is. Dat kan ik even niet volgen…


  ’Tja, je hebt een verkeerde inschatting gemaakt en dat is vervelend, maar zo leer je wel je grenzen kennen. Het zal je waarschijnlijk niet nog een keer gebeuren.’ Tegen zoveel optimisme kan ik niet op. Eigenlijk heeft hij ook wel gelijk… 

  
 Halverwege de week krijg ik nog een telefoontje van iemand die een interessant klinkende opdracht heeft. Meneer E. is een boek aan het schrijven en wil dat ik het ruwe manuscript bijschaaf tot een logisch gestructureerd, prettig leesbaar geheel. Het is een semiwetenschappelijk boek, maar het moet voor een breed publiek leesbaar zijn. Leuk, klinkt erg interessant, maar helaas is dat een opdracht die ik pas ergens in maart binnen zal krijgen. Daar heb ik nu dus even niets aan. Maar goed, wat in het vat zit, verzuurt niet… 

  
 Aan het einde van de maand heb ik een afspraak met de nieuwe-leden-commissie van de plaatselijke Junior Kamer. Ik wil graag mijn netwerk uitbreiden, dus me aansluiten bij deze club lijkt me een goede keuze. Hiervoor moet ik echter wel eerst een gesprek hebben met de commissie die de potentiele nieuwe leden screent, een voorstelstukje schrijven en een aspirant periode van een aantal maanden doorlopen. We hebben afgesproken in een café in de stad, waar de Junior Kamer vaak vergadert. De eerste die ik ontmoet is Bontkraag. Ik weet niet zeker of ik hem wel aardig vind, maar voor deze avond heb ik het maar met hem te doen. Dan komt het tweede commissielid erbij. Hij is wat kleiner van stuk en zo op het eerste gezicht aardiger, attenter. Bontkraag heeft ondertussen een biertje besteld en zit zichzelf machtig interessant te vinden. Het gesprek gaat over de contributie, over andere kosten die je zult maken (feestjes, etentjes, weekendjes weg, borrelen) en Bontkraag vraagt zich hardop grinnikend af wat je eigenlijk terug krijgt voor de contributie die je moet betalen.


  Ik flap eruit dat hij nu geen reclame aan het maken is. Ondertussen bekijk ik de andere twee potentiele nieuwe leden. Schuin tegenover me zit een vrouw van mijn eigen leeftijd. Alles aan haar is perfect: prachtig gemanicuurde nagels, haar in de plooi, oorbellen afgestemd op armband en vanzelfsprekend is er nergens een kreukel of een vlekje te bekennen in haar keurige outfit. Ik krijg het steeds warmer in mijn opzichtige rode, wollen ski-trui met col. Thuis leek het nog een prima statement; gewoon lekker in mijn spijkerbroek en trui naar het café, op naar de nieuwe-leden-commissie. Nu ik word omringd door mensen die er allemaal piekfijn uitzien, wilde ik dat ik iets minder haast had gehad, iets minder moe was geweest en als gevolg daarvan iets minder dwars. Dan had ik me ook in een kek jurkje kunnen hijsen, om maar eens wat te noemen. Maar goed, zo is het niet en dus zit ik hier nu in mijn rode trui. Ik probeer mijn gedachten bij het gesprek te houden, vragen te stellen en belangstelling te tonen. Ondertussen bedenk ik hoe ik me netjes kan excuseren, zodat ik weer naar huis kan. Ik heb het warm en ik ben moe en als gevolg daarvan heb ik hoofdpijn.


  Eigenlijk is het geen goede avond om nieuwe mensen te ontmoeten, maar ja, de afspraak stond al.


  


  Maart


  Maart begint beter. Ik krijg een scriptie en een sollicitatiebrief binnen, beiden om te redigeren. Bij de sollicitatiebrief is expliciet vermeld dat overige feedback ook welkom is, dus geef ik nog wat advies over de lay-out van de brief en over de bijgevoegde CV. Gratis service! Daarna begin ik aan het redigeren van de scriptie. Het gaat over accountancy en hoewel het een onderwerp is waar ik geen verstand van heb, kan ik het toch aardig volgen. Het verbaast me dan ook dat deze scriptie is afgekeurd op taalgebruik. Mijn opdrachtgever verbaast zich op zijn beurt weer over het relatief geringe aantal correcties. Volgens zijn docenten was het slecht geschreven, veel fouten in de grammatica; slechte en onvolledige zinnen en ook nog veel spelfouten. Tja, wie heeft er dan gelijk…


  Ik leg opdrachtgever uit dat het taaltechnisch in orde is, maar dat er natuurlijk wel persoonlijke voorkeuren van docenten kunnen meespelen. Veel mensen hebben namelijk het idee dat je goed kunt schrijven als je in lange zinnen schrijft, met veel moeilijke woorden. Ik ben echter opgeleid met het idee dat je dat vooral niet moet doen. Lange zinnen hebben nogal eens de neiging om te ontsporen en zijn vaak moeilijk om te volgen. Veel moeilijke woorden gebruiken staat misschien wel intelligent, maar leidt erg af van de boodschap. Als je pech hebt, heeft een deel van je doelgroep geen flauw idee waar je het over hebt en haakt deze voortijdig af. 

  
 Woensdag heb ik een afspraak met een nieuwe opdrachtgever. Ik moet een fictief verhaal schrijven over de belevenissen van een concertbezoeker. Natuurlijk moet dit verhaal nog aan allerlei andere eisen voldoen, dus ik kan niet zomaar voor de vuist weg gaan schrijven. Na afloop van onze afspraak rijd ik enthousiast naar huis. Dit is wel de mooiste opdracht die ik tot nu toe heb gekregen. Hierin kan ik mijn creativiteit kwijt en het is bovendien een opdracht waar ik veel voor betaald krijg. Ook leuk!


  Daarnaast is dit een groot bedrijf, dus er hangt voor mij veel van deze opdracht af. Als ik dit goed doe, heb ik er waarschijnlijk een grote klant bij. Op het moment dat ik me dit ten volle realiseer, slaat mijn enthousiasme om in onzekerheid. Ik heb totaal geen ervaring in dit soort opdrachten, ik ben zelf nog nooit naar een concert geweest, waar haal ik dan de kennis vandaan om hier een geloofwaardig verhaal van te maken? Op sommige gebieden ben ik gewoon een enorme duffe doos.


  Ik moet er niet aan denken om naar een grootschalig concert te moeten, veel te druk, te veel mensen, te veel en te hard geluid, te veel visuele prikkels…

  
 De dagen na de afspraak ben ik vooral in mijn hoofd bezig met de opdracht. Ik praat er met verschillende mensen over en zo verzamel ik stukje bij beetje de informatie die ik nodig heb om het verhaal te kunnen schrijven. Ondertussen schrijf ik nog een artikel voor Banger Sisters: Vroeger was alles beter. Het thema van de maand is Goud van Oud; vroeger in de breedste zin van het woord.


  Mijn artikel gaat over de positie van de vrouw en hoe die veranderd is ten opzichte van vroeger. Vooral over de laatste zinnen van mijn artikel ben ik erg tevreden: De positie van vrouwen is dus op alle gebieden verbeterd. Vroeger was alles beter? Ach, om Herman van Veen te citeren: ‘Zo goed het vroeger was, is het vroeger nooit geweest.’


  Mooi toch? Ik wou dat ik zelf zo’n goede zin had kunnen bedenken… Onder het motto ‘Beter goed gejat dan slecht bedacht’, leen ik deze prachtige zin dan maar.

  
 Een paar dagen later begin ik met het uitwerken van de concert-verhaal-opdracht. Telefonisch ben ik ondertussen met de opdrachtgever overeengekomen dat ik wel alvast de factuur mag sturen.


  Opgejut door verschillende mensen in mijn omgeving zet ik een beste prijs op de offerte.


  ‘Je bent er toch ook lang mee bezig?’


  ‘Denk commercieel!’


  ‘Hij is vast offertes van tonnen gewend!’


  Twee dagen later krijg ik een telefoontje. Opdrachtgever vindt de prijs wel aan de hoge kant.


  Ja, dat vind ik ook, wat ben ik toch een uilskuiken, hoe heb ik me zo kunnen laten meeslepen. Ik kan dit natuurlijk op geen enkele manier rechtvaardigen tegenover de opdrachtgever, dus besluit ik ter plekke open kaart te spelen. Dan maar niet commercieel, maar ik wil me wel goed voelen bij de acties die ik onderneem.


  ‘Tja’, zeg ik dus, ‘het is ook wel veel. Ik had eigenlijk geen idee wat ik voor deze opdracht moest vragen. Dit is een nieuw soort opdracht voor mij, waardoor ik niet zo goed kan inschatten hoe lang ik er mee bezig ben. Wat had jij zelf in gedachten?’ Gelukkig blijkt opdrachtgever de kwaadste niet en hij stelt een hele redelijke projectprijs voor. Opgelucht ga ik gelijk akkoord.

  
 Ondertussen ben ik uitgenodigd voor mijn eerste Algemene Ledenvergadering van de Junior Kamer.


  Ik ben goed bevonden als aspirant lid. Niemand heeft kennelijk bezwaar gemaakt tegen mijn komst. Met frisse tegenzin ga ik erheen. Ik moet mezelf voorhouden dat het in het kader van netwerken vast een hele verstandige stap is. Hier zitten mensen aan wie ik wat kan hebben, potentiële opdrachtgevers misschien wel. Rationeel geen speld tussen te krijgen, maar mijn gevoel dreint alleen maar :’Ik heb hier geen zin in, bah, moet ik echt?’ 

  
 Eerlijk is eerlijk, het was best leuk. Eigenlijk zijn het allemaal aardige mensen. Ze zijn over het algemeen hoog opgeleid, willen iets betekenen voor de stad en daarnaast willen ze netwerken en borrelen. Misschien moet ik mijn reserves en vooroordelen aan de kant zetten en het in ieder geval in de aspirant periode een eerlijke kans geven.


  


  April


  Ik moet nu echt aan de slag met de concertbezoeker-opdracht. In mijn hoofd ben ik er veel mee bezig geweest, maar ik heb nog geen letter op papier. Het wil maar geen vorm krijgen, het lijkt wel een writers-block. Toch start ik mijn laptop op. Gewoon beginnen, dan komt het vanzelf. Door de gesprekken die ik met verschillende mensen heb gevoerd, heb ik wel inspiratie opgedaan voor de hoofdpersoon van mijn verhaal: Peter van Driessen, directeur/ eigenaar van een reclamebureau.


  Moeizaam schrijf ik een verhaal over de belevenissen van Peter voorafgaand, tijdens en na het concert. Als ik het stuk daarna doorlees, vind ik het niets. Het is veel te afstandelijk, het mist betrokkenheid en passie. Gelukkig kan ik nu terugvallen op mijn ervaring als docent Nederlands. Ik heb in mijn lessen jarenlang het onderwerp fictie behandeld; boeken, gedichten en toneelstukken en de hierbij behorende theorie. Het vertelperspectief kwam dan ook altijd aan bod. Een verhaal dat geschreven is in de hij/zij- vorm, heeft meer afstand dan een verhaal dat geschreven is in de ik-vorm.


  En dat is nu precies wat ik met mijn verhaal moet doen, de beschouwende ‘hij’ in mijn verhaal moet worden vervangen door een ‘ik’. Razendsnel begin ik te typen. Ik kruip in het hoofd van Peter en ik laat hem nu zelf aan het woord. De voorpret vooraf, de avond van het concert en de uren daarna ontstaan nu snel en levendig in mijn hoofd. Ik zie het als een film voor me. In anderhalf uur schrijf ik het hele verhaal opnieuw, maar nu is het een warm en betrokken geheel. Als het af is, ben ik erg tevreden. Het is een mooi verhaal geworden. Nu maar hopen dat opdrachtgever mijn enthousiasme deelt. 

  
 Ondertussen is het duidelijk dat mijn verhaal Tijmen & Olle opgenomen wordt in het kinderboek. Het boek gaat ‘Verdwalen in verhalen’ heten en de gehele opbrengst van het boek gaat naar de actie Serious Request van 3FM. Ik ben er maar wat trots op dat mijn verhaal ook in het kinderboek mag én dat ik daarmee bijdraag aan een goede actie. 

  
 Bijna dagelijks stroomt mijn mail vol met uitnodigingen en mededelingen van de Junior Kamer. Ik word er zenuwachtig van. Als ik wil (maar ik wil het niet), kan ik bijna iedere week wel vergaderen, naar een workshop sushi maken, zeilen op de Friese meren, paaseieren zoeken met het hele gezin of een bedrijfsbezoek doen. En anders kan ik altijd nog wel ergens met iemand borrelen. Voor vrijwel alles meld ik mij netjes af. Ik ben hier helemaal niet geschikt voor, ik houd niet van al die avond- en weekendactiviteiten. ’s Avonds wil ik op de bank hangen, kaarten met manlief of gezellig bijpraten met een vriendin, verder niets. In het weekend wil ik tijd hebben voor mijn familie, vrienden en als het even kan ook nog voor mij en ons. Meer tijd heb ik niet in een week. Tegelijkertijd heb ik mijzelf wijsgemaakt dat dit belangrijk is voor mijn bedrijf: netwerken! Tja, en als het belangrijk is voor het bedrijf, zeg je het niet zomaar af.

  
 Maar netwerken op het schoolplein gaat me dan weer wel goed af. De vader van een ander vriendje van zoon één heeft een tegelhandel. Er moet een persberichtje geschreven worden voor het blad van de tennisvereniging. Of ik dat wil doen. Natuurlijk, leuk. 

  
 ’s Avonds thuis heb ik een goed gesprek met manlief. Hij vindt dat ik niet genoeg aandacht aan mezelf besteed. Doordat ik veel thuis ben, besteed ik inderdaad minder aandacht aan mijn kleding en make-up. Eerlijk gezegd weet ik dat ook wel, maar licht schuldig beken ik dat ik het moeilijk vind om nu geld aan mezelf uit te geven, terwijl ik weinig inbreng. Belachelijk vindt hij dat. Hij had niet van mij verwacht dat ik mezelf zo zou wegcijferen. Zo had ik het nog niet bekeken. Cijfer ik mezelf weg?


  Misschien wel. Ik koop wel kleding voor de kinderen en dat mijn man nieuwe schoenen nodig heeft, vind ik ook volstrekt vanzelfsprekend, maar moet ik dan ook nog geld uitgeven voor de kapper, nieuwe make-up en kleding?


  ‘Ja, natuurlijk’, roept manlief verbijsterd. ‘Doe niet zo idioot! Morgen ga je de stad in en koop je wat je nodig hebt. Je bent toch ook je eigen visitekaartje? Als jij er goed en succesvol uitziet, straalt dat ook af op je bedrijf!’


  Dat vind ik een goed argument en dat wegcijferen eigenlijk ook wel. Wat erg dat ik dat niet eens in de gaten had. 

  
 Bij Banger Sisters staat deze maand in het thema van beroepen. De hoofdredactrice verzoekt ons om na te denken of we iemand kennen met een niet-alledaags beroep. Misschien kunnen we daar een interview mee regelen. Manlief blijkt in zijn LinkedIn netwerk een geurexpert te hebben. Dat lijkt me erg niet-alledaags. Ik benader haar voor een interview en tot mijn blijdschap vindt de geurexpert dat een prima idee.


  


  Mei


  Ik reis af naar Amsterdam voor een interview met Tanja Deurloo, de geurexpert. De avond van te voren voel ik mij licht gespannen; ik heb tenslotte nog nooit eerder een interview gedaan. Als ik aankom, word ik hartelijk ontvangen en ik voel de spanning verminderen. We gaan zitten, nemen een kop koffie en dan ontspint zich spontaan een gesprek. In de anderhalf uur die volgt, maak ik tijdens het gesprek notities en ik stel vragen. De sfeer is ontspannen en het voelt als gezellig babbelen. Tevreden rijd ik aan het einde van de ochtend weer terug naar Leeuwarden. Mijn eerste interview is goed verlopen. Nu nog verwerken tot een prettig leesbaar geheel.

  
 De concertbezoeker-opdracht is nog steeds niet afgerond. Dat wil zeggen, voor mij wel, maar ik weet nog steeds niet wat mijn opdrachtgever wil. Wil hij nog een verhaal over een ander personage, wil hij een aanvulling op het huidige verhaal of is het goed zoals het is en kunnen we deze opdracht als afgerond beschouwen? Daar komt bij dat de factuur ook nog niet betaald is. Ik besluit hem te bellen en de vragen aan hem voor te leggen. Opdrachtgever blijkt tevreden over het verhaal, de opdracht is afgerond en wat de openstaande factuur betreft: daar zal hij achteraan gaan. 

  
 Ik werk aan het interview met Tanja Deurloo, maar ik kom er algauw achter dat het uitwerken van een interview niet zo eenvoudig is als ik van tevoren optimistisch dacht. Ik worstel met de vorm waarin ik het verhaal wil gieten, met de tijd waarin het geschreven moet worden en vooral met de inhoud. Wat is interessante informatie voor de lezers van Banger Sisters en wat niet? Uiteindelijk heb ik alle losse informatie verwerkt tot een goedlopend verhaal. Ik laat het lezen aan manlief. Diep in mijn hart ben ik zelf maar matig tevreden, maar na al mijn geworstel hoop ik dat manlief dolenthousiast is. Hij kijkt me echter fronsend aan: ’Ja, technisch is het goed geschreven. Foutloos waarschijnlijk en keurig gestructureerd, maar ik mis de bezieling. Ik lees nergens over de passie van Tanja, over haar drijfveren.’ Oh, bah, dat is precies de vinger op de zere plek. Het is inderdaad geen stuk geworden waarvoor je als lezer warm loopt. Aanpassen dan maar weer…

  
 In het kader van acquisitie benader ik contacten uit mijn LinkedIn netwerk met de vraag of ze werk voor me hebben. Tanja Deurloo gaf me deze tip mee: ’Als je werk wilt, moet je er actief achteraan. Je kunt wel aan iedereen vertellen dat je een eigen bedrijf hebt en dat vindt iedereen ook leuk en dapper, maar dat levert geen concrete opdrachten op. Actief mensen benaderen dus en vragen om werk.’ Ze heeft gelijk. Iedereen die ik vertel dat ik een eigen bedrijf ben begonnen, reageert enthousiast. Men vindt het inderdaad dapper, stoer en erg leuk voor mij, maar niemand heeft een opdracht voor me. Het is even wennen, maar het voelt ook goed om actief bezig te zijn met mijn bedrijf. Ik noem het zaaien en hopelijk kan ik over een tijdje een goede oogst binnenhalen.

  
 De buurman heeft sinds kort een webshop: Perry’s whisky. Ik stel hem voor om een interview te doen. Gratis reclame voor hem, een leuk artikel voor Banger Sisters en voor mij een mogelijkheid om nog een interview te doen. Oefening baart kunst, toch? Het interview met Tanja Deurloo heb ik inmiddels aangepast en herschreven tot een stuk waar ik wel tevreden over ben. Ik mail het naar Tanja. Ze wijzigt een paar details, voegt nog een paar foto’s toe en dan kan het op de site van Banger Sisters. 

  
 Halverwege mei heb ik een afspraak met de commercieel directeur van een webdesignerbureau. Wie weet kunnen wij zaken doen. Na het interview met Tanja ben ik hier binnengestapt, met in mijn achterhoofd het advies om te vragen om werk. Het blijkt te werken. Ik word uitgenodigd voor een oriënterend gesprek! 

  
 We zitten te eten. Gezellig met het hele gezin aan tafel. Zoon één en twee hebben plezier met elkaar en manlief probeert een gesprek met mij te voeren. Ik ben er niet bij met mijn gedachten. Vanavond moet ik naar een bijeenkomst van de Junior Kamer, waar ik mij alleen maar voor opgegeven heb, omdat ik niet wéér wilde afzeggen. Ineens, met mijn mond vol sla, hoor ik mezelf zeggen: ’Ik doe het niet meer, ik ga vanavond niet weg en ik ga na het eten de voorzitster van de Junior Kamer mailen dat ik er mee ophoud.’ Manlief reageert laconiek: ’Als het niet bij je past, moet je er inderdaad mee stoppen.’ Zo makkelijk kan het zijn. Manlief brengt alvast de kinderen naar boven en ik start de laptop op. In mijn mail leg ik uit waarom ik ermee stop en ik wens de leden het allerbeste. Nog diezelfde avond krijg ik een begripvolle reactie terug. Ik voel me opgelucht. Case closed.

  
 Het geld voor de concertbezoeker-opdracht is nog steeds niet binnen. Ik vind het vervelend, maar ik stuur een eerste herinnering, met hierop de mededeling dat er bij de volgende herinnering 50 euro administratiekosten in rekening wordt gebracht.


  


  Juni


  Alles lijkt stil te liggen. Ik krijg om onduidelijke redenen geen opdrachten meer binnen, niet eens een scriptie of een sollicitatiebrief. Hoewel ik regelmatig op allerlei freelance-sites kijk en mijn uiterste best doe om te netwerken, slaag ik er maar niet in om nieuwe opdrachten binnen te halen. 

  
 Ik probeer het via de sociale media. Onder de naam Somniumtaal twitter ik over mijn bedrijf en over mijn opdrachten. Dat is nu natuurlijk erg moeilijk, want die zijn er even niet… Waar moet ik dan in hemelsnaam nog over twitteren? Ik wil het namelijk wel zakelijk houden en niet allerlei privé-opmerkingen rondstrooien. Om eens iets anders te proberen, maak ik een pagina aan op Facebook, een bedrijfspagina. Wie weet trek ik hiermee de aandacht. Via LinkedIn en Twitter probeer ik deze pagina onder de aandacht te brengen. Tsjonge, sociale media is niet zo eenvoudig als je het gericht wilt inzetten om opdrachten te genereren! 

  
 Juni is kennelijk mijn maand niet. Ik moet zeggen dat ik hier wel behoorlijk van baal. De eerste maanden ging het zo lekker en ineens is dat gestagneerd. Gelukkig weet manlief hier weer een enorm optimistische draai aan te geven: ‘Ach schat, je bent aan het zaaien en dat doe je goed. De oogst komt heus wel. Heb je ooit een aardappelplant in één nacht zien groeien?’


  Knap hè, dat iemand zo onverwoestbaar vertrouwen blijft hebben. Maar het werkt wel voor mij. Vol goede moed ga ik weer verder met zaaien, in het vertrouwen dat de oogst wel komt. Ooit.


  


  Juli


  Op Marktplaats zie ik een advertentie staan van een bedrijf dat iemand zoekt om hun site vanuit het Engels naar het Nederlands te vertalen. Ik besluit om contact op te nemen. Niet dat vertalen mijn werk is, maar aangezien ik nu helemaal geen werk heb, kan ik dat misschien best doen. Zo beroerd is mijn Engels niet. Ik neem contact met ze op en geef aan dat ik de opdracht wel wil doen. We mailen wat heen en weer over de inhoud van de opdracht, levertijd, enzovoorts. Uiteindelijk eindigt ons mailcontact zonder opdracht voor mij: het werk moet worden gedaan vanuit hun hoofdkantoor in Londen en ik ga niet een maand in Engeland zitten. Ik stel nog voor of ik niet een paar keer naar Londen heen en weer kan vliegen, maar helaas, daar leent deze opdracht zich niet voor. Jammer, jammer. Toch ben ik blij, want ik ben in ieder geval weer eens met een potentiele opdrachtgever in gesprek geweest en dat is op het moment al heel wat.

  
 Een paar dagen later zie ik nog een advertentie op Marktplaats. Dit keer gaat het om een nieuwe stichting die iemand zoekt om een folder voor ze te schrijven. Dat lijkt me leuk, dus ik stuur een mail terug. Nog diezelfde dag krijg ik reactie. Ze willen afspreken om kennis te maken en de opdracht door te spreken. Hoera! Eindelijk weer een opdracht! We spreken af op vrijdagmiddag, in het huis van een goede vriendin. Op het moment dat ik de afspraak maakte, heb ik er namelijk niet aan gedacht dat op vrijdagmiddag iedereen thuis is. Onnozel natuurlijk, want de opdrachtgevers en ik hebben om 12.30 uur afgesproken. Zoon één is dan al uit school (uitgerekend deze vrijdag ook nog met een vriendje), zoon twee is thuis en manlief natuurlijk ook. Met al deze mensen om ons heen, kunnen wij niet rustig aan het werk. Gelukkig mag ik iedere vrijdag het huis van mijn goede vriendin als kantoor gebruiken. 

Nou is goede vriendin niet van het meest opgeruimde type, maar als ik een half uurtje voor de afspraak bij haar binnenkom, val ik haast om van verbazing. Ik heb het huis nog nooit zo netjes, schoon en opgeruimd gezien. Wat super dat ze dat voor me gedaan heeft! Hier kan ik de opdrachtgevers prima ontvangen. 

  
 Opdrachtgevers en ik zitten ruim twee en een half uur in overleg. Ze leggen me het doel van hun nieuwe stichting uit en ze vertellen me hoe ze dat willen gaan bereiken. Tijdens het gesprek blijkt ook dat ik meer moet doen dan de tekst voor een folder schrijven: ik ga de folder ook ontwerpen (ja!) en ik moet ook nog een aantal brieven schrijven. Eéntje voor ondernemers, waarmee ze een soort samenwerking willen en ééntje naar fabrikanten om sponsoring te regelen. Daarnaast geven de opdrachtgevers vrij expliciet aan, dat er in de toekomst waarschijnlijk veel meer werk voor mij te doen is. Er zullen nog meer folders en brieven moeten komen. Ze denken ook na over het ontwikkelen van lespakketten, voor basis- en middelbare scholen. Komt het even goed uit dat ik tien jaar ervaring als docent heb!

  
 Kortom, in hoera-hoezee-stemming ga ik aan het einde van de middag weer op huis aan. Het hele weekend ben ik blij. Voor op de korte termijn heb ik een paar leuke opdrachten gekregen en voor de lange termijn kan dit ook nog wel eens interessant worden. Wie weet hoeveel werk hier nog achter weg komt.

  
 Na het weekend word ik ineens gebeld door het bedrijf dat de opdracht had waarvoor ik een maand naar Londen zou moeten. Ze weten dat ik dat niet wil, maar heb ik misschien belangstelling om op regelmatige basis van huis uit teksten voor ze te vertalen? En of ik daar belangstelling voor heb! Ik moet eerst een proefvertaling doen, om te laten zien of ik dit kan. Het is namelijk niet zozeer zaak om de teksten vanuit het Engels letterlijk te vertalen naar het Nederlands, maar om dezelfde boodschap over te brengen. Als dit betekent dat je vrij moet vertalen, mag dat. 

  
 De proefvertaling staat in een Excel sheet. Zin voor zin moet ik een vertaling geven, die past bij de Nederlandse manier van communiceren. Op het moment dat ik hiermee bezig ben, waan ik mij weer even op de havo. Het lijkt wel of ik een toets Engels aan het doen ben. Het is lastiger dan ik dacht.


  Veel zinnen zijn niet letterlijk te vertalen, dan krijg je in het Nederlands een omslachtige of erg formele vertaling. Ik stoei er een uurtje mee en dan stuur ik het terug naar het bedrijf. De volgende dag krijg ik bericht terug. Ze zijn tevreden met mijn vertaling en ze willen graag met mij werken. Ze hebben ook gelijk een spoedopdracht van bijna tweeduizend woorden, die snel vertaald moet worden. 

  
 Tja, en dan werk je voor een Brits bedrijf. Leuk hoor, maar dan moet je ineens een IBAN nummer en een SWIFT code hebben. Geen idee natuurlijk wat dat is, dus dat zoeken we uit. Lang leve internet.


  Dan ook nog maar even kijken op de site van de belastingdienst. Hoe zit het met Btw-heffing aan een buitenlands bedrijf? Manlief en ik surfen een uurtje op het internet, om alles uit te zoeken.


  Het blijkt allemaal niet zo ingewikkeld te zijn, je moet het alleen even weten. Het IBAN nummer blijkt gewoon een internationaal rekeningnummer te zijn. Via een soort omrekenprogrammaatje op de site van je bank, heb je binnen een paar seconden je IBAN. De SWIFT, ook wel BIC-code genoemd, blijkt een soort bankcode te zijn, die ook makkelijk terug te vinden is op de site van je bank.

  
 Ondertussen krijg ik het toch wat benauwd. Zo had ik weken geen werk en nu moet ik een tekst vertalen, een folder ontwerpen en twee verschillende brieven schrijven. Nu is dat op zichzelf niet overdreven veel werk, maar over een week gaan we op vakantie. Het zou mooi zijn als deze opdrachten voor die tijd zijn afgerond, want anders ligt alles weer twee weken stil.

  
 Het hele weekend werk ik aan de vertaalopdracht. Manlief gaat met zoon één naar een barbecue van vrienden en zoon twee gaat logeren bij zijn opa en oma. Ik kan niet mee naar de barbecue, want het werk moet af. 

  
 Terwijl ik me een ongeluk werk om de vertaling op tijd af te krijgen, word ik benaderd door een studente die haar scriptie dringend geredigeerd wil hebben. Het is zaterdagmiddag en het moet zondagavond af. Ze wil er wel extra voor betalen, zegt ze. Omdat het weekend is en omdat ik het toch al zo druk heb, reken ik meer dan de normale paginaprijs. Ik krijg pas een paar uur later reactie: ze vindt het wel erg duur, als ik nou het voorwoord oversla en hoofdstuk zus en zo ook, kost het dan minder? Ja, natuurlijk kost het dan minder, het zijn toch minder pagina’s! Ik geef haar de nieuwe prijs en werk ondertussen verder aan de vertaling. Even later krijg ik weer een mail. Ze doet het toch maar niet… Voor mij is dit de laatste druppel om de particuliere tak definitief af te sluiten. Particulieren leveren altijd werk aan dat relatief veel tijd kost, voor weinig geld. Bovendien willen ze altijd korting als er halve pagina’s tussen zitten, of de garantie dat een scriptie nu zeker goed gekeurd zal worden.


  De helft van de keren gaat de deal uiteindelijk niet door, omdat ze toch ergens in hun vrienden- of kennissenkring nog iemand hebben kunnen vinden die het ook wel na kan kijken.

  
 Zondagavond stuur ik mijn vertaling door aan het Britse bedrijf. Alles is af. Een aantal zinnen heb ik nog doorgesproken met goede vriendin, die Engels gestudeerd heeft. Ik verwacht een snelle reactie van mijn contactpersoon binnen het bedrijf, aangezien er nogal haast bij was. Maandagochtend hoor ik niets. Ik vind dat een beetje vreemd, maar sta er niet te lang bij stil. Ondertussen heb ik contact met de stichting. Ze zijn tevreden over de brieven die ik voor ze geschreven heb en ik werk de rest van de dag tevreden door aan hun folder. Bovendien pas ik mijn advertentie op marktplaats aan, net als mijn website. Alle informatie gericht op particulieren moet eruit.

  

  Dinsdag hoor ik ook nog niets van het Britse bedrijf en woensdag krijg ik ineens een mail waar de honden geen brood van lusten. De baas van mijn contactpersoon stuurt mij deze woeste mail, waarin hij geen spaan heel laat van mijn vertalerskwaliteiten. Volgens hem kan ik beter een ander beroep gaan zoeken, want hier ligt mijn kwaliteit duidelijk niet. Schandalig vindt hij het ook, want in mijn advertentie op marktplaats en op mijn site prijs ik mijzelf toch echt aan als officieel vertaler.


  In eerste instantie staar ik verbijsterd naar de mail. Het is in het Engels geschreven en even denk ik nog dat ik het gewoon niet goed begrepen heb. Aandachtig lees ik de mail nog eens van boven tot onder door. Nee, het staat er echt, ik heb het goed begrepen. Hij vindt mijn werk waardeloos en onze arbeidsovereenkomst is per direct ontbonden. Dit moet ik even laten bezinken.


  Ik stuur een sms naar manlief met de mededeling dat ik ontslagen ben. Daarna stuur ik een mail terug. Hierin leg ik netjes, maar wel duidelijk uit dat ik mij nooit als professioneel vertaler geprofileerd heb; niet tegenover zijn collega’s, niet in mijn advertentie en ook niet op mijn website.


  Ik ben namelijk geen vertaler, maar tekstschrijver! Deze vertaalklus heb ik gekregen nadat ik tot tevredenheid van zijn collega’s een proefvertaling had gemaakt…

  
 Nadat ik op ‘verzend’ heb geklikt, probeer ik het los te laten. Ik vind het hele gebeuren raar en voor mijn gevoel zit hier iets heel anders achter. Misschien had de grote baas een ochtendhumeur, of ruzie met zijn vrouw, maar volgens mij heeft het niet zoveel met mijn werk te maken. Ik ben wel benieuwd of ik mijn geld nog krijg. Eerst maar op vakantie…


  


  Augustus


  Als ik terug kom van vakantie blijk ik wel betaald te zijn door het Britse bedrijf. Merkwaardig als je vindt dat er zulk slecht werk is geleverd…

  
 Ik neem contact op met de stichting om te horen hoe het met de folder is afgelopen. Ze zijn erg tevreden en de folder is ondertussen gedrukt. Diezelfde dag komt er een andere mail binnen. Een opdrachtgever waar ik al eerder voor heb gewerkt, wil dat ik een artikel ga schrijven voor een vakblad in de gezondheidszorg. Het is de bedoeling dat ik hun bedrijf en het concept dat ze ontwikkeld hebben aan de man breng, maar het vakblad wil onafhankelijke informatie brengen en namen van bedrijven of instellingen mogen slechts beperkt genoemd worden. Commerciële teksten worden niet opgenomen. Ik moet dus een onafhankelijk artikel schrijven over facilitaire concepten in de gezondheidszorg en toch de lezer nieuwsgierig maken voor het concept van opdrachtgever.

  

  Ondertussen ben ik in gesprek met een rederij die een tweede website wil hebben, waarmee ze een andere doelgroep willen aanspreken. Hun huidige site is vrij zakelijk en formeel en de tweede site moet dezelfde informatie bevatten, maar in andere bewoordingen en met een lossere, informelere stijl.


  Terwijl ik over en weer mail en bel met de rederij, werk ik ondertussen aan het artikel. Het kost me een paar dagen, om me in te lezen en een artikel te schrijven waar ik tevreden over ben.


  Uiteindelijk vind ik het goed. Het voldoet aan alle gestelde kaders van het blad en ik heb alle informatie die de opdrachtgever erin wilde, kunnen verwerken. Ik stuur het op. Dat is altijd weer spannend, want wat ik goed vind, hoeft een opdrachtgever niet aan te spreken.


  Met de rederij ben ik ondertussen tot een concreet geformuleerde opdracht gekomen en ook over de prijs zijn we het eens. Ik kan aan de slag. Eerst zal ik een paar stukjes herschrijven en die dan ter beoordeling mailen. Als het de juiste toon en stijl is, kan ik verder. 

  
 De opdrachtgever van het artikel mailt me. Hij is zeer tevreden over het artikel. Er hoeft niets meer aan veranderd te worden, hij stuurt het zo door naar het blad. Hoera, weer een goed product afgeleverd!



  


  September


  De opdracht voor de rederij is groter dan ik had ingeschat. Er moeten meer teksten geschreven worden dan dat ik van te voren had gedacht, dus dit kost ook veel meer tijd. Aangezien ik voor de meeste opdrachtgevers werk met een vaste prijs, is dit dus gewoon mijn pech. 

  
 Ondertussen probeer ik via de sociale media nieuwe klanten te krijgen, maar dat is erg moeilijk. Of misschien is het wel doodeenvoudig, maar ben ik er gewoon slecht in, dat kan natuurlijk ook. Ik probeer een leuke actie te lanceren: ik beloof een korting aan de drie bedrijven die mij de leukste tweet sturen met hierin de reden waarom zij een korting verdienen. Ik vond het zelf goed bedacht, maar het slaat totaal niet aan. Eén reactie krijg ik en die begrijp ik niet eens: ‘waarom, Somniumtaal?’ Ik voel me zo’n ontzettende oen, dat ik niet eens terug durf te reageren.

  
 Een ander, ook volledig geflopt initiatief is mijn beloning voor de honderdste volger. Ook zo’n goed idee uit mijn briljante brein… Die honderdste volger wilde ik in het zonnetje zetten, door een (eenmalige) korting ter waarde van €250,- aan te bieden, op iedere gewenste tekst. Ook leuk bedacht, maar helaas, ik krijg geen enkele reactie van het desbetreffende bedrijf…


  Mijn God, ik blijk een totale nitwit te zijn op het gebied van social media!

  
 Ik bekijk de nieuwe website van de stichting waarvoor ik ook werk. Ze hebben hiervoor zelf de teksten geschreven en ik vind het lang niet allemaal even goed. Bovendien mis ik een kort stukje met algemene informatie. Ik ben bekend met hun product en hun doelstellingen, maar ik vraag me ernstig af of een willekeurige bezoeker van de site dat ook snel door zal hebben. Mijn indruk is dat je eerst bijna de hele site moet lezen, om een goed beeld te krijgen. Helaas werkt het in internetland zo niet. Men zit altijd met de wijsvinger boven de linker muisknop, klaar om door te klikken. Ik vrees dat bezoekers van deze site dat ook snel zullen doen. Ik mail de opdrachtgevers mijn bevindingen. Al snel bellen ze me terug: ze hebben overleg gehad met hun webdesigner en die is het met mij eens. De vraag is dan ook of ik snel een goed, informatief stukje voor de site kan schrijven. Ja, dat kan ik en dat doe ik diezelfde middag nog voor ze. 

  
 Ondertussen ligt de opdracht van de rederij stil. Ik heb nieuwe informatie nodig, maar dat laat vooralsnog op zich wachten, dus kan ik even niet verder. 

  
 Om nieuwe opdrachten te krijgen, reageer ik op een advertentie op Marktplaats, waar een klein trainingsbureau een tekstschrijver zoekt voor hun PR. Ook via LinkedIn reageer ik op een vacature voor een zelfstandig tekstschrijver. Jammer aan deze kanalen is dat je altijd reageert samen met minstens dertig anderen en natuurlijk zijn er dan altijd tekstschrijvers met veel meer ervaring dan ik. Lastig. 

  
 Gelukkig hoef ik mij nooit te vervelen, want ik schrijf natuurlijk ook nog voor Banger Sisters. Hier was een persbericht binnengekomen over de opening van het Hamelhuys te Surhuisterveen. Wie van de Banger Sisters wilde daarheen? Aangezien ik in Leeuwarden woon, was dat voor mij prima te doen.


  De opening was op een zaterdagmiddag en manlief en ik besloten er samen heen te gaan.


  Zoon één ging een dagje met opa op stap en zoon twee ging een middagje naar pake en beppe (Fries voor opa en oma). De opening begon om 14.30 uur. Manlief liep rond tussen al het antiek en de prachtige meubels, schalen , kussens en andere snuisterijen uit Azië en uit Marokko. Ik interviewde ondertussen eigenaresse Josje Hamel. Daarna luisterden we naar een speech van de wethouder en aansluitend gingen we over tot de officiële opening. Er werden twee heliumballonnen opgelaten, met daaraan een waardebon van het Hamelhuys. Hierna was er natuurlijk tijd voor een hapje, een drankje en een babbeltje. Voor mij bovendien een goed moment om nog wat vragen aan Josje te stellen. Toen ik genoeg informatie voor mijn interview had en we alles uitgebreid bekeken hadden, gingen we weer huiswaarts. 

  
 Het uitwerken van het interview ging dit keer sneller dan ooit, want op mijn verjaardag had ik een dictafoon gekregen. Wat een goed cadeau! Voorheen moest ik tijdens interviews aantekeningen maken en dat leidde erg af. Nu kon ik vragen stellen en een prettig gesprek voeren, zonder dat ik bang hoefde te zijn dat ik achteraf informatie door elkaar zou halen. Tijdens het uitwerken kon ik makkelijk citaten aanhalen, want ik kon hele stukken van het gesprek zo uittypen. Heerlijk!

  
 Een goede vriendin belt me om te vertellen dat het bedrijf waar zij werkt, meer met externe tekstschrijvers wil gaan werken. Ze heeft op haar werk de naam van mijn bedrijf doorgegeven en ze gaat ervanuit dat er wel werk mijn kant op gaat komen. Kijk, dat is nog eens fijn! Ik moet het natuurlijk nog afwachten, maar een groot bedrijf (want dat is het!) als klant, zou super zijn!


  


  Oktober


  Alle teksten die ik voor de rederij heb geschreven, zijn naar de webdesigner gemaild. Ik heb nog geen reactie gekregen, dus ik weet nog niet of ze goed zijn bevonden. Straks maar even kijken of ze al online staan en dan vragen wat er met de rest van de teksten moet gebeuren. 

  
 Ondertussen ben ik benaderd door een ziekenhuis. Zij willen een brochure uitgeven en die moet ik voor ze gaan schrijven. Voordat ik dat kan gaan doen, heb ik eerst meer informatie nodig. Ik moet weten wat de doelgroep is, bijvoorbeeld. Het maakt nogal uit of ik schrijf voor het personeel of voor patiënten. Deze laatste groep is natuurlijk heel erg divers; van mensen zonder opleiding, tot hoogopgeleiden en allemaal moeten ze de inhoud van de brochure begrijpen. Voor laagopgeleiden moet de tekst goed te volgen zijn, terwijl diezelfde tekst voor hoogopgeleiden ook prettig leesbaar moet zijn. Daarnaast wil ik graag weten hoe ze het bestand aangeleverd willen krijgen. 

  
 Mijn projecten met de sociale media heb ik een beetje opgegeven. Twitteren is best leuk, maar ik heb niet het idee dat het me concreet iets oplevert. Misschien moet ik hier eens een boek over kopen, of uitzoeken of er ergens een korte cursus twitteren aangeboden wordt. Regelmatig hoor ik de meest fantastische succesverhalen over mensen die dankzij de sociale media veel nieuwe klanten hebben binnengehaald, maar hoe ze dat doen, is voor mij vooralsnog een raadsel. Facebook is hetzelfde verhaal. Ik heb ooit een zakelijke pagina aangemaakt, maar dat levert echt niets op…

  
 Misschien moet ik het gewoon loslaten. Het gaat zo ook prima. Langzamerhand begint mijn klantenkring zich uit te breiden en heb ik een aantal vaste klanten gekregen. Ik ben tenslotte ook nog maar negen maanden bezig met mijn eigen bedrijf. Het is natuurlijk ook een illusie om te denken dat een eigen bedrijf binnen een half jaar groot is en draait als een trein. Toen ik afgelopen januari begon, had ik nog helemaal niets. Geen ervaring en geen netwerk. Nu begin ik een bescheiden netwerk op te bouwen en met iedere opdracht krijg ik weer een stukje meer ervaring in mijn nieuwe werkterrein.

  
 Ondanks dat ik nog niet kan leven van de inkomsten van Somnium Taaladvies, heb ik geen seconde spijt gehad van mijn keuze om uit het onderwijs te gaan. Ik heb natuurlijk nog steeds veel contacten in onderwijsland en de verhalen stemmen niet vrolijk. Vanwege de bezuinigingen wringen veel scholen zich in de meest absurde kronkels om de begroting rond te krijgen. Oud-collega’s krijgen minder tijd om zich bezig te houden met allerlei taken die wél gedaan moeten worden. De werkdruk loopt dus op. Bovendien komen er steeds meer kinderen met stoornissen en beperkingen het regulier onderwijs in. Die kinderen verdienen de aandacht en zorg die ze nodig hebben, maar ik schat in dat dat onmogelijk is in een klas van vijfentwintig of dertig leerlingen. Deze kinderen zullen de dupe worden van de bezuinigingen, maar de ‘gewone’ kinderen ook. Ik ben in ieder geval erg blij dat ik niet meer voor de klas sta en me dagelijks af hoef te vragen hoe je in hemelsnaam iedereen de individuele aandacht moet geven die hij/zij nodig heeft. Bovendien doet het mijn eigen kinderen ook goed dat ik van huis uit werk. Er is veel meer rust in ons gezin en dat is fijn voor ons allemaal.

  
 Eén van mijn opdrachtgevers is een trage betaler. De vorige keer duurde het bijna drie maanden voordat de rekening was voldaan en ook nu zijn we alweer een maand op weg en is de factuur nog niet betaald. Dat wordt dus wéér een herinnering sturen. Voor mij is dat vervelend, want ondertussen moet ik weer omzetbelasting afdragen en dat moet over alle verstuurde facturen, ongeacht of ik het geld binnen heb. Dat betekent dus dat ik het geld moet voorschieten, want ik moet BTW afdragen over geld wat ik niet ontvangen heb. Tja, dat is de keerzijde van een eigen bedrijf. Gelukkig heb ik op mijn bedrijfsrekening wel genoeg staan om dit op te kunnen vangen, dus het hoeft niet van ons privégeld betaald te worden. 

  
 Het project met de rederij loopt nog steeds. Vanmorgen heb ik weer een mail gestuurd met de vraag wat nu verder de bedoeling is. Ik wil deze opdracht wel afronden, maar ik ben afhankelijk van de informatie die mijn opdrachtgever aanlevert. Vooralsnog heeft de opdrachtgever het erg druk en levert hij dus niets aan. Ook van het ziekenhuis heb ik nog geen nadere informatie gekregen.


  Aangezien ik niet op de bonnefooi aan het werk wil gaan, met het risico dat ik tijd en energie steek in een brochure die uiteindelijk toch helemaal anders moet, ligt dit project dus nog even stil.

  
 Het einde van het jaar begint zo zoetjesaan in zicht te komen en over een paar maanden zal ik mijn eerste jaar afronden. Ik denk dat ik in dit kader binnenkort maar eens contact moet gaan opnemen met mijn boekhouder. Een vriend van mij, die meerdere ‘winkeltjes’ heeft, zoals hij dat zelf noemt, heeft me deze boekhouder aangeraden. Aangezien ik aan het einde van het jaar wil zorgen dat ik belastingtechnisch het beste uit het afgelopen jaar haal, lijkt het mij goed om de laatste aangifte door de boekhouder te laten controleren. Bovendien wil ik graag weten van de boekhouder wat handig en verstandig is om in deze laatste maanden nog aan te schaffen. Regelmatig krijg ik het advies van vrienden en kennissen om kosten te maken. Ik snap het principe hierachter, maar ik wil graag weten of het in mijn geval ook handig is en welke kosten ik nog op mijn bedrijf kan boeken.

  

  Merkwaardig genoeg zijn er ook een aantal mensen in mijn omgeving die denken dat ze mee mogen liften op mijn bedrijf; of ze niet een IPad/ IPhone of nieuwe fiets op mijn bedrijf kunnen kopen. Dan kan ik het opvoeren als kosten en krijgen zij de BTW terug. Nee, ik word er zenuwachtig van! Ik heb er helemaal geen behoefte aan om ter meerdere glorie van iemand anders de belastingdienst op te lichten. Bovendien, ik ben niet zo’n held en ik krijg het al benauwd bij het idee dat ik moet verantwoorden waarom ik voor mijn kleine eenmanszaakje toch echt twee IPhones, drie IPads en een nieuwe fiets nodig heb. 

  
 Terwijl ik een column voor Banger Sisters aan het schrijven ben, word ik benaderd door een groot bedrijf. Ze hebben een opdracht voor mij. Oh, dat zou een mooie naam zijn voor mijn portfolio! Het is een landelijk bedrijf, waar ik heel graag voor wil werken.

  
 De herfstvakantie valt voor mij op een ongunstig moment. Ik heb het druk. Er is weer schot in het rederij-project en ik moet de opdracht voor het ziekenhuis afmaken. Afgelopen maandag heb ik de jongens bij mijn ouders gebracht, zodat ik aan het werk kon. Ik heb de hele dag doorgewerkt en aan het einde van de dag was de eerste opzet voor de ziekenhuis-opdracht klaar. Doorgestuurd en nu maar wachten op een reactie. Aan het einde van de dag was ik helemaal gaar van de hele dag achter de computer zitten. Ik was wel opgelucht dat ik zoveel had kunnen doen, hoewel ik me ’s avonds ook realiseerde dat ik mijn column voor Banger Sisters nog niet geschreven had en dat ik ook nog niets met het rederij-project had gedaan. Wanneer dat dan wel moet, is me ook niet helemaal duidelijk want de rest van de week zijn de jongens natuurlijk ook thuis. 



  De brieven die ik moest schrijven voor het grote bedrijf waar ik vorige week door benaderd werd, zijn ook de deur uit. Ik hoop dat ze goed bevonden worden en dat ik meer opdrachten van dit bedrijf zal krijgen in de toekomst. Hoewel het af en toe lastig is om meerdere opdrachten tegelijk te hebben, zeker in schoolvakanties, ben ik wel erg blij dat ik steeds meer opdrachten krijg. Langzaam begin ik een klantenkring op te bouwen. 

  
 Als ik terugdenk aan de eerste paar maanden, besef ik dat Somnium Taaladvies langzamerhand aan het uitgroeien is tot een serieus bedrijf. En daar doe ik het tenslotte voor. Uiteindelijk is het de bedoeling dat het zo goed loopt, dat ik hier iedere week voor een dag of drie werk uit kan halen. Dan kan onze jongste zoon twee dagen in de week naar de crèche, één dag naar opa en oma en de rest van de week heb ik dan alle tijd om moeder te zijn. En het allermooiste zou het dan ook nog zijn als ik genoeg verdien om ergens een bedrijfsruimte te huren. Of dat we over een paar jaar een huis kunnen kopen met een bedrijfsruimte aan huis. Werken vanuit huis is handig in combinatie met kinderen, maar heeft ook zeker nadelen. Ik ga bijvoorbeeld altijd eerst opruimen voordat ik aan het werk ga. Ik kan me minder goed focussen op mijn opdrachten als er overal speelgoed ligt, het aanrecht nog vol staat en de prullenbak uitpuilt. Helaas gaat de tijd dat ik aan het opruimen ben, wel ten koste van de tijd die ik aan mijn werk kan besteden…

  
 Ik krijg een mail van de secretaresse van de opdrachtgever van het ziekenhuis. Ze bedankt me voor mijn snelle reactie, maar helaas is opdrachtgever nog een weekje op vakantie, dus volgende week zal ze het stuk aan hem geven. Balen! Dan had ik gisteren mijn tijd dus beter aan één van de andere projecten kunnen besteden. Nou, ja…

  
 Er is ook een mail binnengekomen van het grote bedrijf. De brief wordt nu intern besproken en er zal worden gekeken of er nog aanvullingen moeten komen, of andere wijzigingen. Het zal een paar dagen duren voordat ze weer contact opnemen. Voor mij zijn dat spannende dagen, want ik weet dat ze de brief ook bij een ander bureau hebben neergelegd. Op die manier kunnen zij vergelijken welk bureau het beste werk levert en dan kunnen ze ook beter kiezen aan wie ze in de toekomst meer werk gaan geven. Ik hoop natuurlijk dat ik dat ben… 

  
 Ondertussen heb ik ook meer informatie binnen gekregen voor mijn rederij-project. Opdrachtgever had het steeds te druk met het aanleveren van nieuwe informatie, waardoor ik niet verder kon.


  Gelukkig heeft hij nu wat informatie gestuurd en het verzoek gedaan om creatief met de teksten om te gaan. Kortom: of ik zelf een invulling kan geven aan de opdracht, met gebruik van wat fantasie en creativiteit. Prima, als dat de bedoeling is, dan kan dat! Ergens tussen de bedrijven door, als de jongste slaapt en de oudste speelt, of zo… 

  
 Vandaag heb ik hopelijk het project voor de rederij afgemaakt. Ik heb de hele dag besteed aan het schrijven van teksten, zeven in totaal, en als het goed is, waren dit de laatsten. Het zou mooi zijn, dan kan ik deze week de factuur versturen, de rederij aan mijn portfolio-lijstje op mijn website toevoegen en vragen of ze een recommendation op LinkedIn voor me willen schrijven.

  
 Van het ziekenhuisproject heb ik nog niets gehoord, dat zal deze week wel komen. Het grote bedrijf heeft daarentegen wel contact opgenomen. Na een interne bespreking hebben ze besloten dat ze toch een andere boodschap willen communiceren dan in eerste instantie de bedoeling was. Voor mij betekent dit simpelweg dat ik weer opnieuw kan beginnen. Ik heb een nieuwe briefing gekregen en aan de hand daarvan zal ik twee nieuwe brieven moeten opstellen. Dat moet voor donderdag klaar zijn, dus dat wordt avondwerk, want overdag kan ik met zoon twee erbij niet zoveel doen. 

  
 Ik heb daarom vandaag gebeld met de kinderopvang, om toch maar eens serieus uit te zoeken wat een dag opvang ons zal gaan kosten en wat ik daarvan terug kan krijgen. Met alle nieuwe regels die per 2012 ingaan, weet ik niet zo goed waar we aan toe zijn. Voor ZZP ‘ers zijn de regels nog weer anders, dus daar moet ik deze week maar eens in duiken. Ik hoop dat het enigszins betaalbaar is, want ik zou graag meer aandacht aan mijn werk kunnen besteden. 

  
 Afgelopen zondag kreeg ik nog een hoopvolle mail via LinkedIn. Het grappige is dat ik deze meneer (de afzender) heb ontmoet toen hij onze digitale tv kwam installeren. We raakten aan de praat toen zijn collega druk met kabels en een boormachine in de weer was. Hij vroeg mij wat ik voor werk deed en ik vertelde enthousiast over Somnium Taaladvies en over een opdracht waar ik op dat moment mee bezig was. Pas toen vertelde hij dat hij een eigen bedrijf heeft, onder andere als webdesigner en dat hij mogelijk in de toekomst een tekstschrijver nodig zal hebben. Dat is ondertussen bijna een half jaar geleden, dus ik had niet gedacht dat hij ooit nog contact zou opnemen. Tot afgelopen zondag, toen kreeg ik ineens een mail, waarin hij vroeg of ik de teksten voor zijn sites wil schrijven en of ik interesse heb om als vaste tekstschrijver voor zijn bedrijf te werken. Als klanten dan een website laten bouwen, kunnen ze gelijk de teksten laten schrijven. Dat lijkt me een win-win situatie voor ons beiden! 

  
 Goede ontwikkelingen allemaal. Zo lijkt het laatste kwartaal van het jaar ook gelijk mijn beste kwartaal te worden. In het eerste kwartaal ging ik redelijk voortvarend van start, ook met veel particuliere opdrachten. In het tweede kwartaal lag alles ineens stil en heb ik besloten de particuliere tak af te stoten. In het derde kwartaal kwamen de opdrachten weer op gang en zoals het nu lijkt, gaat dat in het vierde kwartaal doorzetten. Misschien zelfs zo goed dat we ons een dag in de week opvang voor zoon twee kunnen veroorloven. Fijn! Laten we hopen dat deze persoonlijke opwaartse trend blijft, ondanks de dalende lijn van onze landelijke economie!

  
 De opvang voor zoon twee is geregeld. Vanaf januari gaat hij één dag per week naar de crèche.


  Eigenlijk kon hij er al vanaf 5 december terecht, maar dat lijkt me niet zo’n goede startdatum.


  Als hij zijn eerste ochtend op de crèche heeft doorgebracht, is hij vast doodop en als hij dan nog Sinterklaas moet vieren, wordt dat waarschijnlijk geen succes. Bovendien zijn de weken die daarna volgen, de week van 12 en van 19 december ook niet zo geschikt om te beginnen; het is toch een drukke periode, met veel vieringen en anders-dan anders-dagen. Lekker rustig in januari beginnen dus. Voor mij betekent dit in ieder geval dat ik vanaf januari weer meer tijd heb om aan mijn werk te besteden. Het gevaar van werken in je eigen huis is dat je werk naar prioriteit nummer 386 verdwijnt. Want ja, zoon één moet van en naar school worden gebracht, zoon twee is de hele dag thuis en kan zich vanzelfsprekend nog niet hele dagen zelf vermaken, de hond moet naar de dierenarts, of de trimster, het huishouden moet ook bijgehouden worden (hoe kan het toch dat niemand meer schone sokken heeft?) er moeten cadeautjes voor jarige vriendjes van zoon één gekocht worden, en verder moet ik nog een regenpak omruilen, nieuwe rompertjes kopen, een kaartje versturen, telebankieren, de kat ontvlooien, de glas-in-loodraampjes op de kamer van zoon één dichtmaken (want anders maken de takken van de waaiende berk zulke enge schaduwen), nieuwe foundation kopen, naar de kapper, Sinterklaascadeautjes inpakken, koken, plinten leggen en een dvd terugbrengen naar de videotheek.


  Kortom, de afgelopen weken resulteerde alle drukte overdag erin dat ik ’s avonds nog aan het werk moest en ik voorzie dat ik dat op de lange termijn niet vol ga houden. Ik wil ook niet dat mijn werk verwordt tot iets wat er ’s avonds nog naast gedaan moet worden. Ik wil daar overdag tijd voor hebben, want ik vind het veel te leuk om te laten degraderen tot laatste prioriteit. Leve de crèche!

  

  De rederij-opdracht is ondertussen afgerond en de factuur is verstuurd. De opdracht voor het grote bedrijf is ook bijna afgerond. Vorige week heb ik uiteindelijk nog vijf nieuwe brieven moeten schrijven en vanmorgen moest ik nog het één en ander voor ze redigeren. Ik ben ontzettend blij dat ik een opdracht heb mogen uitvoeren voor dit bedrijf, want een betere reclame voor Somnium Taaladvies kan ik haast niet bedenken! Nu hoop ik natuurlijk dat ze zo tevreden zijn dat ik in de toekomst vaker voor ze mag werken. 

  
 Maar het is niet allemaal rozengeur en maneschijn, want ik zit wederom met een niet betaalde factuur. Wat is dat toch ontzettend vervelend! Het gaat om een opdrachtgever die leuke opdrachten heeft, maar iedere keer maanden over de betaling doet. De eerste keer was een opdracht in mei (de concertbezoeker opdracht), die vervolgens pas in juli betaald werd. Deze opdracht (artikel voor een vakblad in de zorg) heb ik augustus gedaan en de factuur is nog niet betaald… Ik moet er straks maar even achteraan bellen, want mailen zet weinig zoden aan de dijk, kennelijk.


  


  November


  De niet-betalende opdrachtgever heeft vorige week zijn excuus aangeboden en beloofd zo snel mogelijk te regelen dat de factuur betaald wordt. Ik ben benieuwd. Vooralsnog is het geld niet binnen, maar ik geef hem nog een paar dagen. Als het dan niet betaald is, dan verstuur ik de laatste factuur, met hierop de mededeling dat ik een incassobureau zal inschakelen als de betalingstermijn van twee weken wederom overschreden wordt. Vervelend, maar kennelijk noodzakelijk.

  

  Vanmiddag heb ik een gesprek met de meneer waarmee ik mogelijk een partnerschap aanga. Ik ben heel benieuwd waar dit gesprek toe gaat leiden. Voordat het zover is, moet ik me nog wel inlezen, want ik heb me nog niet verdiept in alle ins & outs van zijn bedrijf. Ik wil natuurlijk wel weten waarover ik praat, dus straks zal ik mij gaan voorbereiden op dit gesprek. Hopelijk kunnen we tot een mooie overeenkomst komen. Bovendien zijn mijn lopende opdrachten bijna allemaal afgerond, dus ik ben wel weer klaar voor nieuw werk.

  

  Wat het grote bedrijf betreft: ook deze opdracht is bijna afgerond. Vanmiddag krijg ik de laatste versies van de brieven binnen, die ik dan nog één laatste keer zal redigeren. Dan is de opdracht voor mij afgerond en kunnen de brieven naar meer dan een miljoen (!) mensen verstuurd worden. Het leuke van deze opdracht vind ik onder meer dat ik hiermee een beetje inzicht heb gekregen over de werking van zo’n groot bedrijf. Het is niet een kwestie van een brief schrijven en opsturen, nee, dat blijkt een wekenlang proces te zijn, waaraan vele mensen werken. Er wordt heel goed nagedacht over de inhoud, de volgorde van de informatie en de precieze woordkeuze. Terecht natuurlijk, want het kost veel geld om zoveel mensen een brief te sturen en een slecht geformuleerde, onduidelijke brief schiet zijn doel voorbij. Sterker nog, als het tegen zit zeggen duizenden mensen hun abonnement op. Voor mij, als medeauteur van deze brieven, gaf dat een gezonde dosis spanning. Iedere letter van mijn brieven is onder de loep genomen en afgewogen. Gelukkig is alles goed gegaan en hoop ik in de toekomst vaker een opdracht voor ze te mogen uitvoeren.

  

  Van het ziekenhuis heb ik tot nu toe niets meer gehoord, dus vanmorgen heb ik ze gemaild met de vraag of ze me willen laten weten hoe ver ze zijn met de brochure. Dan weet ik of en hoeveel tijd ik nog moet reserveren voor deze opdracht.

  

  Naast mijn werk voor Somnium Taaladvies ben ik nog met een ander spannend project bezig. Aan het einde van het jaar, als mijn serie columns afgelopen is, ga ik ze samen met Erya Media als boek uitbrengen. Als alles dus volgens planning gaat, breng ik begin volgend jaar mijn eerste boek uit! Ik ben hier heel erg trots op. Wie weet krijg ik de smaak van het boeken schrijven te pakken en schrijf ik in de komende jaren nog meer boeken. Voorlopig zal ik in ieder geval eerst mijn tijd besteden aan het klaarmaken van het manuscript: het schrijven van een samenvatting van het boek, een colofon en een dankwoord, het gehele document nog eens kritisch nalopen op mogelijke spelfouten of gekke zinnen en controleren of het aan de eisen voor de lay-out voldoet. Kortom, ik ben er nog wel even zoet mee. Maar wat is het leuk!

  

  Het is een drukke periode, vooral thuis. Zoon één heeft veel last van de spanning rond Sinterklaas en is in deze tijd van het jaar niet op zijn best. Soms vraag ik me af of het eigenlijk wel zo leuk is voor hem. Wij vinden het een hele mooie, magische periode, maar voor hem is het voornamelijk heel erg spannend. Maar goed, waarschijnlijk is het dit het laatste jaar dat hij nog gelooft, want volgend jaar is hij bijna zeven en dan zal het moment toch wel gaan komen dat hij kritische vragen gaat stellen…

  

  Ondertussen heb ik een goed gesprek gehad met de eigenaar van een bedrijf in ICT en telefonie.


  Samen gaan we kijken hoe we de teksten op zijn websites kunnen aanpakken, hoe we nieuwsbrieven voor zijn klanten kunnen vullen en hoe ik onder de aandacht kan worden gebracht bij zijn klanten. Een goed gesprek dus, waaruit hopelijk in de nabije toekomst een hoop werk voort zal komen. Ik ben deze dagen vooral bezig om plannen te bedenken: wat moet er aan informatie op de sites komen, hoe brengen we de boodschap goed over, welke informatie kan er in de nieuwsbrieven opgenomen worden, hoe brengen we onze samenwerking onder de aandacht, kunnen we de sociale media inzetten en zo ja, hoe gaan we dat dan doen? Op mijn verlanglijstje voor Sinterklaas staan in dit kader dan ook boeken over webdesign, PR & Marketing en de sociale media.

  

  Op mijn website heb ik inmiddels een nieuwe link kunnen toevoegen bij mijn portfolio. De tweede site van rederij Vooruit, kapiteinjoost.nl staat er nu ook op. Voor deze site heb ik alle teksten geschreven en daar heb ik erg veel plezier in gehad. Ik vind het ook leuk om te zien dat er nu een website bestaat, waarop alle teksten van mijn hand zijn.

  

  Ik ben ook aan het nadenken over een uitbreiding van mijn diensten. Eigenlijk zou ik graag trainingen willen geven binnen bedrijven of instellingen. Het gebeurt me nog zo vaak dat mensen me vertellen dat ze moeite hebben om foutloos te schrijven, dat ze wel iets in hun hoofd kunnen bedenken, maar geen idee hebben hoe ze dat schriftelijk kunnen overbrengen, of dat ze het heel moeilijk vinden om de juiste toon en de juiste bewoordingen te gebruiken. Ik denk dat ik daar heel goed gerichte trainingen voor kan ontwikkelen en dat zou ik ook graag willen doen. Ik moet alleen nog bedenken hoe. Gelukkig ligt er volgend jaar weer een heel nieuw jaar voor me open, waarin ik tijd genoeg heb om dit plan verder uit te werken.


  


  Vervolg november


  De afgelopen week ben ik voornamelijk bezig geweest met acquisitie. Ik heb een aantal mensen benaderd met voorstellen tot samenwerking en op die manier probeer ik meer opdrachten binnen te halen. Volgend jaar wil ik mijn omzet verhogen ten opzichte van dit jaar, dus zal er meer gewerkt moeten worden.

  

  In dit kader ben ik mijn plannen aan het uitwerken om me volgend jaar ook te richten op het geven van cursussen binnen bedrijven. Ik heb tenslotte tien jaar ervaring als docent Nederlands en die kennis kan ik goed gebruiken. Eigenlijk zonde om daar niets mee te doen. De eerste cursussen die ik ga ontwikkelen zullen over spelling en formuleren gaan. Zoveel mensen die nog steeds moeite hebben met het (toch hele simpele) systeem van de d’s en t’s. In de hoofden van veel mensen zit dit als iets heel erg moeilijks en bovendien tamelijk willekeurigs, wat ze dus wel nooit zullen leren. Ik denk dat ik mensen in een paar lessen kan overtuigen van het tegendeel. Een cursus formuleren lijkt me ook handig. De boodschap overbrengen zonder te verzanden in ingewikkelde zinnen, is voor velen een uitdaging op zichzelf. Ook daar denk ik wat aan te kunnen doen.

  

  Als ik de trainingen heb ontwikkeld moet ik ze zien te verkopen. Ik zal bedrijven en instellingen moeten interesseren voor mijn trainingen. Eerlijk gezegd weet ik nog niet precies hoe ik dat ga doen, maar gelukkig heb ik daar nog wel even de tijd voor. Komt tijd, komt raad, toch?

  

  Wel moet ik bekennen dat het op het moment erg moeilijk is om overdag productief te zijn. Zoon twee heeft iedere avond moeite met inslapen, wordt vaak ’s nachts wakker en is ’s ochtends weer in alle vroegte in de actieve stand; ik mis wel een beetje rust. Manlief en ik blijven dapper herhalen dat het een fase is en iedere fase gaat uiteindelijk altijd weer over. Het is soms echter niet eenvoudig om hierin te blijven geloven als je er midden in zit…

  

  Aangezien de feestdagen weer in zicht komen, ben ik ook begonnen met het ontwerpen van een kerstkaart voor mijn relaties. Ik vind het een mooie manier om mijn opdrachtgevers en andere relaties een goed 2012 te wensen. Natuurlijk is het ook bedoeld als klantenbinding. Ik wil graag onder de aandacht blijven en door een kerstkaartje te sturen is Somnium Taaladvies weer even in beeld. Ik ben er alleen nog niet over uit of ik de kaartjes digitaal ga versturen of dat ik ze laat drukken en met de post verstuur. De laatste optie is wel persoonlijker, vind ik. Het ligt echter ook een beetje aan de kosten welke keuze ik uiteindelijk zal maken.

  

  De afgelopen week ben ik vooral bezig geweest met het nadenken over het geven van trainingen en workshops. Wat mij betreft is daar nog een nieuw expertisegebied bij gekomen; hoogbegaafdheid.


  Dit heeft natuurlijk niets met mijn werkzaamheden als tekstschrijver te maken, maar ik merk dat hier weinig kennis over is. Niet alleen bij ouders, maar ook de professionals, de juffen en meesters op basisscholen en vermoedelijk ook de docenten op middelbare scholen, weten hier over het algemeen niet zo veel vanaf.

  

  Het heersende beeld lijkt te zijn dat een hoogbegaafd kind een soort mini-Einstein is, die de hele dag verstandige dingen zegt en die je er derhalve als juf of meester ook zo uitpikt. Daarnaast wordt het nogal eens weggezet als luxeprobleem, geen probleem dus eigenlijk. Toch zijn in mijn ogen hoogbegaafde kinderen ook zorgleerlingen, alleen hebben ze andere zorg nodig dan het kind dat niet kan meekomen. Kortom, mijn docentenbloed kriebelt weer en ik zou hierover heel graag teamscholingen geven binnen het basis- en middelbaar onderwijs. Mijn volgende stap hierin is dan ook om contact te leggen met organisaties die zich hiermee bezig houden en kijken of er een mogelijkheid is om samen te werken.

  

  Het ontwikkelen van taalcursussen voor bedrijven gaat natuurlijk ook nog gewoon door. Het mooiste zou zijn dat ik ze helemaal op maat kan maken; een bedrijf doet een aanvraag en ik ontwikkel een specifieke cursus, precies afgestemd op de behoeften van de deelnemers. Maatwerk is wat mij betreft het allermooiste. Nou weet ik nog niet zeker of dit in de praktijk ook gaat lukken en in dat geval zal ik een aantal standaard trainingen gaan ontwikkelen, die ik aan kan passen aan het bedrijf die de cursus afneemt.

  

  Daarnaast heb ik een aantal nieuwe opdrachten binnen van de rederij waarvoor ik al eerder de teksten voor hun website schreef. Eén van die opdrachten is nogal afwijkend van mijn ‘normale’ werk. Vanavond wordt ik namelijk op één van de schepen van de rederij verwacht, om een vergadering van schippers te notuleren. De schippers deden dit tot voor kort zelf, maar uit ervaring weet ik ook dat een vergadering actief bijwonen en ondertussen notuleren altijd ten koste gaat van één van beide activiteiten; of je notuleert en dan gaan de discussies volledig langs je heen, of je stort je ook in de discussie en dan komt er een moment waarop je je realiseert dat je al tien minuten niets meer hebt opgeschreven. En daarom hebben ze mij nu gevraagd en zit ik vanavond gewapend met dictafoon en laptop op een zeilschip een schippersvergadering te notuleren…

  

  Binnenkort ga ik weer om tafel met één van mijn andere opdrachtgevers, om al mijn ideeën te bespreken die ik heb over zijn websites en de nieuwsbrieven die hij wil uitbrengen. Ik hoop dat we dat op korte termijn kunnen doen, want ik wil er graag mee aan de slag. Ideeën genoeg!

  

  Voor het uitbrengen van nieuwsbrieven ga ik wellicht een abonnement in het leven roepen. Dat kan de opdrachtgever zelf de informatie aanleveren en dan maak ik daar bijvoorbeeld één keer in de maand een nieuwsbrief van. Ik kan natuurlijk ook zelf achter informatie aan (denk aan interviews met partnerbedrijven of met de medewerkers zelf), maar dan wordt het abonnement vanzelfsprekend ook wat duurder.

  

  Kortom, ik heb weer een hoop nieuwe dingen om me mee bezig te houden en dat is het mooie van een eigen bedrijf!


  


  December


  Vorige week heb ik genotuleerd bij de schippersvergadering. Halverwege de vergadering vroeg ik mij af waarom ik me zo licht in mijn hoofd voelde en waarom mijn maag zo raar deed. Toen ik naar buiten keek en de kade door de patrijspoortjes omhoog en omlaag zag bewegen, realiseerde ik mij weer dat ik op een schip zat. Omdat het binnen erg ruim was, had ik dat al heel snel niet meer in de gaten, maar het waaide behoorlijk en het schip lag te dansen aan de kade. Het leek mij een buitengewoon gênante ervaring om te midden van ervaren schippers te gaan overgeven door een beetje deining, dus keek ik obsessief niet meer door de patrijspoortjes en stortte ik mij vol overgave op mijn taak. Completere notulen zijn zelden geschreven…

  

  De voorbereiding voor deze vergadering leidde overigens nog tot lichte stress op het laatste moment. Sinds een paar maanden ben ik immers in het bezit van een dictafoon en het leek me uitermate praktisch om deze er tijdens de vergadering bij te hebben. Nu wist ik nog wel dat ik hem een paar weken geleden had uitgeleend aan manlief, maar ik had er geen rekening mee gehouden dat de dictafoon nog steeds op zijn werk zou liggen. En dus had ik de bewuste avond geen dictafoon.


  ‘Geen nood’, dacht ik nog, ‘dan neem ik mijn Iphone mee.’ Leeg. De Ipad dan? Geen dictafoon. Op het laatste moment kwam manlief op het lumineuze idee om de simkaart van zijn telefoon in die van mij te doen, zodat ik zijn telefoon mee kan nemen. Pff, ook weer opgelost. En dat terwijl ik de rest goed had voorbereid. Ik had al een documentje in Word aangemaakt en ik had zelfs gedacht aan papier en een merkstift.


  ‘Dan kunnen de schippers een naambordje maken’, was mijn gedachte. Toen ik echter het schip binnenstapte en ik in een regelrecht mannenbolwerk stapte, verschrompelde dat idee waar ik bijstond. Hoe belachelijk kon ik mezelf maken door al deze mannen als de eerste de beste kleuterjuf een A4’tje aan te bieden met het verzoek allemaal een naambordje te maken. Gelukkig was mijn opdrachtgever zo attent om een plattegrondje voor me te tekenen.

  

  De rest van de week is er niet zo veel van werken gekomen. Alles stond in het teken van Sinterklaas.


  Zoon één, bijna zes, gelooft natuurlijk nog vol overgave en vierden wij zowel drie als vijf december pakjesavond. Eén keer met mijn familie en één keer met de schoonfamilie. Beide vieringen zijn altijd heel gezellig en ik geniet volop als ik het verwachtingsvolle gezichtje van mijn kind zie, maar toch ben ik blij dat de beste man weer naar Spanje is afgereisd. Dat scheelt weer een hoop spanning in huis en een hoop schoencadeautjes kopen. Zoon één was overigens wel een beetje teleurgesteld: papa had een mooi houten beeld uit de wereldwinkel gekregen en mama mooie kerstengeltjes en zoiets moois had hij niet. Gelukkig is hij over een paar weken jarig, dus hebben we afgesproken dat hij voor zijn verjaardag een mooi beeld voor op zijn kamer mag uitkiezen. Een engeltje wil hij anders ook wel, of een mooie steen. ’Want’, zo spreekt onze kleuter wijs, ’dat vind ik toch mooier dan nieuwe Star Wars Lego of Kapla.’ Tja, wat jij wilt, schat.

  

  In mijn mailbox verscheen deze week ineens een mail van een leuke Belg, die een boek heeft geschreven over sporten en diëten. Het boek bevat maar liefst 158 bladzijden en de vraag aan mij was of ik dat wil corrigeren/ redigeren. Hij had een aantal bladzijden meegestuurd, zodat ik een indruk kon krijgen. Ik verbaas mij er altijd weer over wat mensen toch voor bijzondere projecten ontwikkelen. Toen deze meneer als vijftienjarige zijn spiermassa wilde gaan vergroten, vroeg hij bij verschillende mensen advies. Hij kreeg echter van iedereen andere adviezen en tips en iedere gevraagde vond zijn eigen manier het beste. Nu hij twee keer zo oud is als toen, heeft hij besloten zelf een goed instructieboek te gaan schrijven. Leuk vind ik dat; mensen die hun passie volgen en die ook nog in een hele concrete vorm kunnen omzetten. Desgevraagd heb ik een prijsopgave teruggemaild en nu is het afwachten of hij akkoord gaat.

  

  Eén van mijn andere opdrachtgevers heb ik deze week maar eens gebeld. Ik heb bijna twee maanden geleden een opzet voor een brochure voor ze gemaakt, maar sindsdien heb ik niets meer gehoord.


  Als ik ze mailde was de eindverantwoordelijke op vakantie/ ziek/ druk/… Dat vond ik jammer, want ik heb meer dan een dag aan deze opdracht besteed en bovendien zweeft er nu een niet betaalde opdracht rond, die ik nu toch wel eens wil afronden en factureren. Dit jaar nog graag! De mevrouw aan de telefoon beloofde dat ik snel meer zou horen en verklapte alvast dat er nog twee opdrachten klaar liggen, die ook nog naar mij toe moeten. Kijk, dat is natuurlijk heel leuk, want ik ontvang vanzelfsprekend graag nieuwe opdrachten. Maar waarom moet de afronding van de eerste dan zo lang duren?

  

  Maar goed, geduld is een schone zaak en dat lijkt zeker in deze branche te gelden. In het begin werd ik altijd een beetje zenuwachtig als er meerdere opdrachten tegelijk binnen kwamen. Ik had tenslotte iedere week maar beperkte tijd om te werken. Ondertussen ben ik er echter achter dat de meeste opdrachten niet binnen een week afgerond hoeven te worden. Sterker nog, opdrachtgevers wachten niet zelden rustig een week, twee weken of langer om je de benodigde informatie te geven. Zes opdrachten tegelijk aannemen kan prima, ze hoeven tenslotte niet allemaal tegelijk af.

  

  Zelf ben ik deze dagen aan het afronden. Ik breng de administratie op orde, zodat ik in het begin van het nieuwe jaar de belastingaangifte kan gaan doen. Ik handel de laatste opdrachten van dit jaar af, verstuur de laatste facturen en verder vind ik het wel even best. In januari ga ik weer fris en fruitig vol van start, maar nu ben ik toe aan vakantie. Voordat we daaraan kunnen beginnen is zoon één nog jarig op 23 december, dus deze week staat in het teken van traktaties knutselen en een kinderfeestje voorbereiden. Op eerste Kerstdag vieren we zijn verjaardag met de familie, ook daar moeten nog de nodige boodschappen en voorbereidingen voor worden gedaan.

  

  En dan is het zover… het eerste jaar is voorbij. Op 1 januari 2012 bestond mijn bedrijf precies een jaar. Het eerste jaar was spannend, mooi en hectisch, maar soms ook teleurstellend.

  

  In het eerste kwartaal was alles nog nieuw. Ik besteedde veel tijd aan het maken van visitekaartjes, eerste facturen en aan mijn website. De meeste opdrachten die ik kreeg, waren van particulieren en alle opdrachten die binnenkwamen, werden met intern gejuich ontvangen. Ik was vol vertrouwen in de toekomst, maar ik was nog niet zo bezig met de opbrengsten van Somnium Taaladvies. Ik was vooral helemaal hieperdepieper dat ik een eigen bedrijf was begonnen, dolenthousiast over mijn eigen idee.

  

  In het tweede kwartaal zakte om onduidelijke redenen alles een beetje in. De opdrachtenstroom droogde op en daarmee sloeg mijn enthousiasme om in twijfel. Geregeld vroeg ik mij af of het wel zo’n goed idee was geweest om een eigen bedrijf te beginnen. Zou ik het redden? Ik kan tenslotte niet eeuwig scripties blijven nakijken. Ziehier, enig financieel besef begon te groeien. Het werd me duidelijk dat ik me op een andere markt moest begeven. Ik was ongemerkt een beetje in de particuliere markt gerold, maar het werd me steeds duidelijker dat ik dat helemaal niet interessant vond. Niet inhoudelijk en niet qua verdiensten. Ergens halverwege 2011 stootte ik dan ook de particuliere tak af. Ik nam geen particuliere opdrachten meer aan en ik veranderde mijn website en mijn advertentie op Marktplaats dusdanig, dat het alleen nog op bedrijven gericht is.

  

  In het derde kwartaal komen er gelukkig toch weer nieuwe opdrachten binnen. Een paar hele leuke en uitdagende, maar het is ook in dit kwartaal dat de samenwerking met een Brits bedrijf uitloopt op één groot fiasco. Waar het precies mis is gegaan, is me overigens nooit helemaal duidelijk geworden.


  Ze hebben me wel keurig betaald voor mijn diensten en daarna hebben we nooit meer contact gehad. Het blijft een merkwaardig voorval…

  

  In het laatste kwartaal zet de positieve lijn door. Ik ben in de laatste maanden van 2011 bezig met een paar mooie opdrachten, met uitzicht op meer opdrachten in het nieuwe jaar. Uiteindelijk kan ik concluderen dat ik een bescheiden klantenkring heb opgebouwd, met relaties die terug blijven komen met nieuwe opdrachten. Voor mij een teken dat mijn klanten tevreden zijn over het werk dat ik aflever. En daar doe ik het voor! Eindconclusie na het eerste jaar? Ik ben nog lang niet waar ik wil komen, maar ik ben gestaag op weg en uiteindelijk zal ik mijn einddoel halen: een goedlopend eigen bedrijf, waar ik drie á vier dagen in de week werk uit kan halen.
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